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PREMESSA

Su incarico del Commissario ad Acta, con deliberazione n.196 del 02.12.2002,
si & proceduto alla redazione degli adempimenti comunali previsti dal decreto legislativo
31.03.1998, n. 114 e dalla legge regionale 11.06.1999, n. 17 relativamente al commercio al
dettaglio su aree private in sede fissa.

Gli elaborati progettuali comprendono la relazione e la disciplina comunale di
settore. In particolare, la relazicne dettaglia:
a) l'assetto commerciale in atto nel comune;

b) la verifica di rispondenza delle Norme Tecniche di Attuazione del Piano Regolatore
Generale con le prescrizioni e gli standard fissati dalla L.R. 17/99;

¢) gli indirizzi programmatlcl per Finsediamento delle medie e delle grandi strutture di
vendita.

La normativd comunale per il commercio al dettagllo su aree private in sede

fissa disciplina:

a) i criteri per il rilascio delle autorizzazioni per gii esercizi con superficie- -di vendita
superiore a 250 mq.; _

b} il procedimento amministrativo per lapertura, lapertura per subingresso, le
variazioni e la cessazione di attivita degli esercizi di vicinato; '

c) il procedimento amministrativo per il rilascio delle autorizzazioni:

- all'apertura; x

- al trasferimento di sede;

- allampliamento di superficie di vendita,;

- alfestensione di settore merceologico;
delle medie strutture di vendita;

d) il procedimento amministrativo:

- per apertura per subingresso;

- per la riduzione di superficie di vendita;

- per la riduzione di settore merceologico;

- per la cessazione di attivita;
delle medie strutture di vendita;

) il procedimento amministrativo:

- per il rilascio delle-autorizzazioni per le grandi strutture di vendlta

- per le variazioni alle autorizzazioni per le grandi strutture di vendita soggette a sola
comunicazione. .

Il piano e stato .:progettato dall'arch. Francesco Ferraro e dal P.l.-Giuseppe
Codamo con l'ausilio del Geom. A. Biondi e del P.l. Giovanni ChIDdO e dal dirigente dell’'Area
delle Attivita Produttive Dr. Pasquale Arena.




HRELAZIONE
STUDI PRELIMINARI

1. GLI OBIETTIVI DEL*D.LGS. 114/98 E DELLA L.R. 17/99 .

il decreto Iegisl'ativo 31 marzo 1998, n. 114 s'inserisce nel pill ampio contesto di
riordino delle attivita economiche, in attuazione della legge 59/97 sulla riforma della pubbllca
amministrazione e sulla semplmcazmne ammlnlstratlva

Ad un rigido sistema autorizzatorio delle attivita commerciali, il d.lgs. 114/98 3
sostituisce un articolato modello basato sulla classe dimensionale degli esercizi operanti su

aree private in sede fissa. In dettaglio, il d.gs. 114/98 individua tre tipologie di esercizi:

a) ESERCIZI DI VICINATO, soggetti alla sola comunicazione al comune -dell'inizio-

dellattivita. (Sono classificati ~d vicinato" gli esercizi con superficie di vendita fino a mq. 150

nei comuni con meno d| 10.000 abitanti e flno a 250 mg. nei comuni' con oltre 10.000

abitanti);

b) MEDIE STRUTTURE. DI VENDITA soggette ad autorizzazione ammmlstrativa
rilasciata sulla base dei ~critei" fissati dai comuni. (Sono classificate ~medie strutture di
vendita",gli esercizi con superficie di oltre 150 mq. e fino a 1.500 mq. nei comuni con meno
di 10.000 abitanti e di oltre 250 mqg. e fino a 2.500 mg. nei comuni con oltre 10.000 abitanti);

¢) GRANDI STRUTTURE DI VENDITA, soggette ad autorizzazione amministrativa

rilasciata dal comune competente per territorio, previo parere di un’apposita conferenza di
servizi (regione, provincia, comune) dove il parere del rappresentante della regione &
vincolante. (Sono classificate ~grandi strutture di vendita* gli esercizi con superficie di vendita
oltre i 1.500 mqg. nei comuni con meno di 10. 000 abitanti e oltre i 2. 500 mg. nei comuni con
oltre 10.000 abitanti).

Gli obiettivi e le finalita della nuova legislazione sul commercio N direttamente -

correlati alla rete di vendlta N sono sottolmeatl dal primo articolo del d.lgs. 114/98, cosi .

sintetizzabili:
a) modernizzazione e sviluppo della rete commerciale;
b) equilibrio e concorrenzialita tra le diverse tipologie delle strutture di vendita;
c) valorizzazione e salvaguardia dellassetto commerciale sul territorio;
d) tutela del consumatore e trasparenza del mercato.

Il D. Lgs. 114/98 ha delegatoc alle regioni la definizione degli indirizzi generali
per la programmazione e I'insediamento delle strutture commerciali-al dettaglio in sede fissa,

in particolare, per le medie e le grandi strutture di vendita e per I'assetto commerciale drj,

particolari aree quali i centn storici, i nuclei frazionali e le aree rurali e montane

La regione Calabria, con la L.R. 17/99 e la L.R. 18/99, ha dato pratica
attuazione alla delega in materia di commercio, fissando gli indirizzi programmatici di

sviluppo sia per il commercio al dettaglio su aree private in sede fissa che per il commercio al -

dettaglio su aree pubbliche.
Con la L.R. 17/99 (e successivamente con la deliberazione del Consiglio

regionale n. 409/2000) la Regione Calabria, oltre a confermare i punti indicati nel Decreto .

Bersani, ha indicato la volonta di promuovere un passaggio graduale al nuovo assetto
normativo delle attivita commerciali esistenti; tale proposito rivela certamente un approccio
realistico in quanto si tiene conto della difficolta di attuare in maniera immediata un
programma tanto innovativo.

- L




Gli indirizzi programmatlm relativi alle mrldle ed alle grandi strutture di vendita,
sono finalizzati a garantire il quanto pit: equilibrato sviluppo territoriale delle diverse tipologie
di vendita. Per il perseguimento di questo obiettivo, il combinato disposto degli artt. 3 e 4
della L.R. 17/99 e degli artt. 4 e 5 della Delibera del Consiglio Regionale 409/2000 ripartisce
il territorio regionale in n.17 aree sovracomunall di grawtazmne commerciale, configurabili
come -unico bacino di utenza e suddwlde in 4 cia55| i-comuni in base alla loro ampiezza -
demografica. : 2

Sempre con riferimento allarea insediativa ed alla relativa classificazione
urbanistica, I'art. 9 della L.R. 17/99 individua gli standards minimi delle aree a parcheggio a
~servizio delle attivita del medio e del grande dettaglio.

Relativamente agli interventi di salvaguardia e di riqualificazione dei centri
storici, l'art. 12 e l'art.13 della L.R. 17/99 dettaglia le tipologie di intervento insediabili nelle
zone “Adel P.R.G., oltre a fornire ai comuni la possibilita di operare interventi progettuali per
la valorizzazione della rete commerciale dei centri storici.

2. LA RETE DI VENDITA COMUNALE .

' 2.1. CONSISTENZA DEGLI ESERCIZI o

Al 31 dicembre 2002, a Isola di Capo-Rizzuto sono in attivita n. 255 esercizi di
vicinato (owerosna esercizi con meno di 250 mq. di superficie di vendita), n.15 medie
strutture’ di vendita (ovverosia esercizi con superficie di vendita compresa dai 251 ai 2.500
mq.) e nessuna grande struttura di véndita (superficie di vendita superiore ai 2.500 mq):

: Distintamente tra settore merceologico misto (alimentare + non alimentare) e
settore merceoclogico non alimentare, la cons;stenza degli esercizi presenta la seguente
artlcolazmne

CONSISTENZA RETE DISTRIBUTIVA
SETTORE
MISTO ALIMENTARE |NON ALIMENTARE|  TOTALE
- ESERCIZI DI ‘

VICINATO L S 184 el
M.S.V. 6 - 9 15
G.S.V. - - _ - - -

TOTALE 47 30 193 270




2.2. QUADRO EVOLUTIVO DELLA RETE DI VENDITA COMUNA'LE

Per-una pur sommaria analisi della rete di vendita comunale risulta di
particolare interesse analizzare andamento che N nel recente passato N ha caratterizzato il
territorio di Isola di Capo Rizzuto. Rifacendoci ai dati dell’'Ufficio commercio ed alle relazioni -
dei precedenti piani comunali adottati dal comune di Isola di Capo Rizzuto, & stata costruita
la seguente serie storica sulla consistenza degli esercizi commerciali:

EVOLUZIONE RETE DISTRIBUTIVA
| SETTORE
ANNO | MISTO ALIMENTARE _|NON ALIMENTARE| __ TOTALE
31/12/1990 15 20 78 108
31/12/1995 22 26 .0 138
31/12/1999 |, 23 34 1" 168
31/12/2002 47 30 193 270

Il quadro riepilogativo allegato evidenzia che, neilultimo decennio, la rete di
vendita comunale ha conosciute un sostanziale incremento nella consistenza numerica degli
esercizi commerciali. Dagli inizi del 2000 al 31.12.2002, infatti, il numero dei negozi ha
conosciuto un incremento complessivo di 102 esercizi di vicinato.Tale incremento ha visto un
aumento di 82 esercizi per il settore non alimentare, 24 esercizi per it settore misto ed una
perdita di 4 esercizi per il settore alimentare. Ci¢ € dovuto principalmente alla liberalizzazione
degli esercizi di vicinato, prevista dal decreto Bersani ed agli incentivi per l'imprenditoria
giovanile (prestito d’onore, Legge 488 ecc.).La perdita di 4 esercizi del settore alimentare &
causata in parte allavanzamento della. grande distribuzione che offre dei vantaggi ai...
consumatori, soprattutto in termini di prezzi.Al piccolo esercente che voglia sopravvivere, non
resta che vendere cio che la grande distribuzione non riesce a produrre: cioé un servizio di
tipo diverso per qualita merceologica efo modalita di vendita.

2.3. LE MEDIE E LE GRANDI STRUTTURE D! VENDITA

E’ gia stato sottolineato che a Isola di Capo Rizzuto sono in attivita n.15 eserciz
del medio dettaglio e nessuna struttura del grande dettaglio. Nel complesso i n.15 esercizi
attivano mq.6322 di superficie di vendita.

Di seguito le superfici medie degli esercizi di vicinato, delle strutture del medio e
del grande dettaglio, distintamente tra settore misto e settore non alimentare: - :
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SUPERFICI MEDIE (MQ / ESERCIZO)
) SETI’ORE o .
MISTO | ALIMENTARE [INON ALIMENTARE
ESERCIZI DI
VICINATO & 42 48
M.S.V. 444 - 460
G.S.V. : - -

Sulla base delle classi dimensionali individuate dalla L.R. 17/99; gli-esercizi del
medio e del grande dettagllo operanti a Isola di Capo Rizzuto presentano la: seguente
articolazione:

Z

M1A (settore misto 251/900 mq.)

M1B (setiore non alimentare 251/900 mq.)
M2A (settore misto 901/2.500 mq.)

M2 (settore non alimentare 801/2.500 mqg.)
G1A (settore misto 2.501/6.000 mq.)

G1B (settore non alimentare 2.501/6.000 mgq.)
G2A (settore misto > 6.000 mq.)

G2B (settore non alimentare > 6.000 mq.)
TOTALE 15

nmnnnunweomn

Per una lettura di raccordo con la vecchia legislazione commerciale, che fissava
il limite del piccolo dettagho tradizionale a mqg. 400, di seguito N limitatamente alle tipologie
M1A e M1B N la ripartizione degli esercizi per le classi dimensionali 251/400 mq. e 401/900
mq. di superficie di vendita:

SETTORE MISTO SETT. NON ALIM.

N. N.
esercizi 251/400 mq. 2 7
esercizi 401/900 mq. 4 2
TOTALE 6 9




2.4, ADDENSAMENTO Di SERVEZIO N RAPF’ORTO ALLA POPOLAZIONE RESIDENTE

A Isola di Capo R:zzuto rlsulta N attualmente N una popolazione reS|dente al
31.12.2002 di 14.172 unita, con un mnremento di 1.857 residenti: rispetto alla data“ del
censimento del 1991. - .
in rapporto- agll esercizi in attivita, si & in presenza di un addensamento di
servizio pari a un negozio ogni 52 abitanti, con un valore di:
- un negozio ogni 55 abitanti per gli esercizi di vicinato;
- un negozio ogni 944 abitanti per le medie strutture di venclita;
- nessun negozio per le grandi strutture di vendita.

2.5. CARATTERISTICHE GRAVITAZIONALI E BACINO DI UTENZA

La L.R. 17/29 inserisce il Comune di Isola di Capo Rizzuto: nellarea di
gravitazione commerciale n. 8 di Crotone. | comuni compresi nell'area di gravitazione
commerciale n. 8 ammontano a 20 unita, con una popolazione quantificata pari ad oltre
110.000 residenti. In termini demografici, i residenti di Isola di Capo Rizzuto rappresentano
oltre 1/8 dell'intera popolazione-della competente area di gravitazione commerciale: A fivello
gravitazionale, Isola di Capo Rizzuto; nel periodo estivo, rappresenta un polo di attrazione:-
turistica a livello nazionale ed internazionale, e commerciale con influenze che interessano
tutta la zona del basso Marchesato, dovuto alla presenza nel territorio comunale di una.
diffusa rete di strutture ricettive (alberghiere n. 25 per n.4686 posti letto - n. 18 fra camping e
villaggi-camping per n. 8115 posti letto), di esercizi pubblici di somministrazione di.alimenti e
bevande e di esercizi di vicinato nella frazione Le Castella. Nel 2002 sono stati registrati
39.579 arrivi ¢ 328.362 presenze (dati A.P.T. di Crotone).A questo dato vanno aggiunte e
presenze turistiche che non vengono conteggiate nei dati ufficiali.Nel territorio comunale vi &
la presenza di n.4 villaggi residenziali (Praialonga, Tucano, Santa Cristina e Seleno). Si tratta
di seconde case utilizzate durante il periodo estivo dai rispettivi proprietari.lsola di Capo.-
Rizzuto, come tutti i comuni calabresi, ha conosciuto un forte flusso emigratorio.La maggior
parte di questi emigranti ha costruito la propria casa nelle localita di Capo Rizzuto, Le »
Cannella, Marinella, Le Castella ecc. e durante l'estate viene per trascorrere le ferie.:
Complessivamente si ritiene di poter quantizzare le presenze in oltre un milione. A scala
provinciale, Isola di Capo Rizzuto si posiziona quale maggiore polo turistico contando oltre il
40% delle presenze dell’intero territorio provinciale.

2.6. VALUTAZIONI CONCLUSIVE

La rete di vendita di Isola di Capo Rizzuto non si presenta solida e ben
articolata. Il giudizio interessa sia la distribuzione sul territorio sia la presenza delle dlverse
tipologie di vendita e delle diverse referenze merceologlche 2 :

A livello territoriaie, I'area della frazione Le Castella presenta la pitd alta
concentrazione di negozi di vicinato che si caratterizzano essenzialmente per il servizio
indirizzato alla persona e N generalmente N non su livelli di alta specializzazione ed a
carattere stagionale.

Il centro storico del capoluogo presenta la pil bassa concentrazione di negozi
di vicinato che si caratterizzano essenzialmente per il servizio di vendita di generi di-
generale e largo consumo.

Nelle aree residenziali il servizio di base e garantito da una rete di piccole e -
medie strutture commerciali operanti nel comparto misto (alimentare + non alimentare),
integrate con esercizi di vicinato indirizzati ai consumi della casa e della persona.

> -
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Gli esercizi di beni strumentali, le medie strutture di vendita si posizionano, in-

‘larga-parte, lungo gli assi stradali provmmah per Capo erzuto per Crotone, per Le Castella e

nelle zone di espansione.
Nel complesso, Iassetto commermale di isola di Capo Rizzuto non nsponde al

ruolo di polo aftrattivo, non garantendo una valida artlcolaznone tipologica tra esercizi di -

- vicinato, medie e grandi strutture divendita. . .




3. ACCERTAMENTO DELLA CORRISPONDENZA DEGLI STRUMENTI URBANISTICI
GENERALI ED: ATTUATIVI VIGENTI ALLE DIRETTIVE Di.CUL ALLA L.R. 11 GIUGNO
1999 N.17

RELAZIONE

3.1 PF{ESIUPPO.STI NORMATIVI DEL PROVVEDIMENTO

Il provvedimento consiste nel recepimento a livello comunale delle seguenti disposizioni
statali e regionali in materia di attivita commerciali: .

+ Decreto Legislativo 31.03.1998 n.114, avente ad oggetto "Riforma della disciplina
relativa al settore del commercio a norma dell’art.4 comma 4 della L. 15.03.1997 n.59"
limitatamente alla programmazione della rete distributiva (art.6);

+ Legge Regionale 11.06.1989 n.17, recante "Norme sulla disciplina del commercio in
sede fissa in attuazione del decreto legislativo 31 marzo 1998" e successive modifiche

. ed integrazioni;
+ Deliberazione del Consiglio Regionale 18.01.2000 n408 concernente ~ Indirizzi e
.- criteri-per la programmazione delle medie - grandi strutture -di vendita e ulteriori
disposizioni di attuazione del D.Lgs. n.114/98 ~ -

« Deliberazione della Giunta Regionale del 20.03, 2000 n. 238

« Direttive della Regione Calabria, Dipartimento Industria Commercio Artigianato,
impartite con circolare regionale n.2690 del 02.06.2000, n.2817 del 13.07.2001.

Il provvedimento si fonda inoltre sulla considerazione delle seguenti discipline di carattere .
normativo del Comune di Isola di Capo Rlzzuto che hanno valenza fondativa del piano di -
settore del commercio:

. Adottando Piano Regolatore Generale approvato con dellbera del Consugllo comunale
n. 32 del 13.11.2002.

Relativamente al PRG sono stati verificati gli stati attuativi delle diverse zone ed & stato
accertato che, salvo le aree di dimensioni ridotte e trascurabili ai fini della presente
pianificazione ed all'area della SS 106 compresa tra il bivio sud di Isola di capo Rizzuto e
quello di Le Castella, non si apprezzano intenzioni insediative o trasformative di tipo
commerciale. :

Appare determinante che fra le finalita della recente innovazione legislativa nazionale siano

comprese la tutela delia "..possibilita di approvvigionamento..” e del "..servizio di prossimita.."
"..la valorizzazione e la salvaguardia del servizio commerciale.nelle aree urbane. " (art.1

DLegn 114/1998). £

L’art.4 del Decreto Legislativo mtato introduce alcune definizioni essenziali, ma solo sulla

base di criteri meramente riferiti alle superfici degli esercizi e non al ruolo urbano da essi

svolto ed alla loro sufficiente densita nel tessuto della citta.

| provvedimenti di competenza comunale possono integrare opportunamente tale carenza

mediante Vintroduzione di criteri di compatibilita urbanistica e di congruenza rispetto al

sistema della mobilita.

Si intendono infatti per "esercizi di vicinato" non quelli che, per i caratteri dei prodotti,

esercitano effettivamente il ruolo di presidio commerciale irrinunciabile a servizio della

residenza diffusa ma tutti “..quelli avente superficie di vendita non superiore. .a 250 mq nei

comuni con popolazione residente superiore a 10.000 abitanti”.

l.a programmazione della rete distributiva di cui tratta 'art.6 del Decreto Legislativo ha, fra

I'altro, gli scopi di:

E-l 2
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" rendere compatibile limpatto territoriale e ambientale degli insediamenti commerciali

.con particolare riguardo.a fattori quali la mobilita, il traffico e I'inquinamento;

" valorizzare la funzione. commerciale al fini della riqualificazione del tessuto urbano
.a lfine di ricostituire un.ambiente idoneo allo sviluppo del commercio;

".riqu alificare i centri. storici attraverso il mantenimentg delle caratteristiche
morfologiche degli insediamenti..". SN A

Di conseguenza alla legislazione regionale e stato affidato il compito, che risulta innovativo
rispetto al passato, di fissare:

"i criteri di programmazione urbanistica riferiti al settore commerciale, affinché gli
strumenti urbanistici mdmdumo le aree nelle quali consentire gli msedlamentl di
medie e grandi strutture..; -

“le limitazioni relative alle necessita di tutela dei beni artistici, culturali e amblentall dei
centri storici & delle localita di interesse artistico e naturale "al fine di quahflcare ia
presenza delle attivita commerciali e artigianali in grado di svolgere un servizio di

-vicinato e d evitare il processo di espulsione delle attivita commerciali ed artigianali";

"piul incisivi poten comunall relatlvr alla Iocallzzazmne del serwzl commermall nel centn

' stor:ca

cnten in base ai quall i Comunl per un periodo non supenore a due anni, possono
sospendere o] ;n|b|re -gli effetti della comunicazione di apertura degll esercizi di
vicinato";

la d|SC|pI|na lnerente "..la disponibilita di spazi pubblici o di uso pubblzco e Ie quantita
minime di spazi per parcheggl" in relazione alle diverse strutture di vendita; -

la correlazione, fino alla contestualita, delle autorlzza2|on| di natura edt!12|a e di quelle
di natura commerciale. :

| principi ed obiettivi, inerenti la materia specifica del presente provvedimento, espressi nella
Legge Regionale 11 gtugno 1999:n.17 sulla disciplina del commerclo in sede fissa sono
individuabili: -

nella gradualita del passaggio al nuovo assetto normativo previsto dal :decreto
legislativo n. 114/1998, aftraverso la promozione, dei processi di nstrutturaznone e,
riconversione delie attivita commerciali esistenti;

nello sviluppo della rete commerciale secondo i criteri di efficienza e modernizzazione,
promuovendo l'evoluzione tecnologica dell'offerta e incentivando forme di affiliazione
contrattuale o di associazionismo tra gli operatori al fine di consegmre il pluralismo e
I'equilibrato sviluppo delle diverse tipologie distributive;

nell'equilibrio funzionale e insediative delle strutture commerciali in rapporto con l'uso
del suolo e delle risorse territoriali in raccordo con le dispasizioni delle leggi regionali 2
giugno 1980, n. 20, 11-luglioc 1994, n. 16 e 25 febbraio 1995, n. 3 e‘successive
modificazioni, in materia 'di urbanistica, tutela del terrltorlo e delle zone di particolare
iInteresse ambientale e paesaggistico;

nel riequilibrio territoriale della presenza delle medie e grandl strutture di vendita,
assicurando il rispetto dei principi della concorrenza e della liberta di impresa,
attraverso l'articolazione della programmazione per aree e sub-aree sovracomunali
anche al fine di salvaguardare i livelli occupazionali nelle rispettive aree;

nel concorso alla valorizzazione delle produzioni tipiche calabresi, delle attivita
turistiche e del patrimonio storico e culturale regionale e, in special modo alla
conservazione e rivitalizzazione dei centri storici;

nella rivitalizzazione del tessuto economico, somale e culturale sia nei centrl StOI'ICI sia
nelle zone rurali @ di montagna, anche mediante la promozione di centri polifunzionali;
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« nella tutela dei consumatori, con particolare riguardo alla correttezza dellinformazions,
alla possibilita di approvvlglonamento al servizio di prossimita, all' assortlmento ed. aIIa
sicurezza dei prodotti;

« nella qualificazione e Iagglornamento professionale degli operatorl commerciali con-
particolare riguardo ai titolari di piccole € medie imprese; : 3

« nella predisposizione di un sistema di monitoraggio riferito all'entita e' a||9ﬁICIean1
della rete distributiva regionale, attraverso il coordinamento operativo tra Reglone
comuni e camere di commercio per la gestione dei flussi informativi;

« nella trasparenza e la semplificazione dei procedimenti amministrativi, anche
attraverso un sistema decisionale coordinato tra le regioni le province, i comuni € le
Camere di commercio.

Oltre alla L.R. n. 17/1999 la Regione Calabria ha percid emanato le "Direttive per la

programmazione urbanistica commerciale”.. che riconducono, in buona sostanza,: la

programmazmne degli esercizi commermall allinterno della pianificazione urbanistica, per cui

| comuni perseguono: .

- Tequilibrato swluppo delle dlverse tipologie distributive, nel rlspetto della
libera concorrenza; :

- la nascita di nhuove iniziative attraverso processi di riconversione e
razionalizzazione delle strutture distributive esistenti;

- la qualificazione dei servizi per le zone periferiche e di nuovo msedlamento e
ladeguata previsione di aree compatlblll con la localizzazione delle strutture
commerciali; :

Tendendo: L : Ea :

- al rilancio della capacita attrattiva, della funzione aggregativi e sociale e della -
vivibilita delle aree urbane cenirali di consolidata presenza commerciale,
favorendo lintegrazione e la concentrazione degli esercizi commerciali di
vicinatoe la continuita della presenza di vetrine commerciali e di attivita di
servizio lungo i fronti delle strade commerciali, anche attraverso apposite
normative urbanlstlche di mdmzzo tipologico e di controllo dei cambl di
destinazione d’'uso; -

- all'inserimento degll esercizi e del centri commerciali di vicinato nellamblto di
programmi di riqualificazione urbana e di programmi di valorizzazione
commerciale delle aree urbane, di cui allart.12 della I. 17/99,al fine di
privilegiare Ilnsed|ament0 di tali strutture nei centri storici € nelle aree urbane
centrali;

- a qualificare e potenaare gli assi commerciali e i nuclei di servizio nelle aree
della periferia urbana caratterizzata da consolidata presenza commerciale,
anche al fine di contribuire al miglioramento della vita sociale dei quartieri e alla
prevenzione dei fenomeni di- degrado; a tal fine vanno privilegiate le azioni di .

ammodernamento e razionalizzazione di medie strutture di vendita esistenti. Di: .-

promozione dei centri commerciali di vicinato e di integrazione e -
completamento della gamma dei servizi lungo gli assi commerciali esistenti;

- & prevedere nuovi insediamenti privilegiando le operazioni di riqualificazione
urbana o di riconversione di insediamenti dimessi anche per l'incremento e la
diversificazione dell'offerta commerciale, laddove cid possa determinare effetti
sinergici di rafforzamento di assi o nuclei commerciali esistenti.

Di particolare stimolo innovativo appare il disposto dell'art.13 della L.R. n.17/1999 secondo il
guale "..i Comuni, nellambito di programmi di tutela e valorizzazione dei centri storici,
possono individuare gli immobili, le aree o 1 complessi di immobili per i quali, in relazione al
particolare e specifico pregio storico, artistico, archeclogico o ambientale, sono previste
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disposizioni regolamentari o urbanistiche di salvaguard'a in‘relazione all’esercizio di attivita
commereiali". Y
Tali disposizioni possono nguardare o

-a) Pesclusione della vendita di determinati prodotti o mPrceologle

b) le caratteristiche morfologiche delle insegne e delle vetrine, degli element d| arredo
esterno degli esercizi commerciali, nonché il sistema di illuminazione esterna nei casi
~di.nuova realizzazione o di modifica degli elementi preesistenti;

c) specifiche deroghe, nel rispetto della legge, ai requisiti igienico N edilizi relatlw aile
attivita commerciali ed ai pubblici esercizi esistenti, tendenti a consentime la
permanenza,; '

d) specifici divieti di cambiamento di destmazmne d’uso degll immobili.

3.2. SIGNIFICATO E CONTENUTI PELLADEGUAMENTO

+ Ai sensi dell'art.6 comma V del Decreto legislativo n.114 cit., i comuni "sono tenuti ad
- adeguare gli strumenti urbanistici generali ed attuatlvx ei regolamentl di polizia locale" alle
disposizioni regionali. :
~ Le regioni sono quindi chiamate a definire. gl| |nd|r|22| generali per linsediamento delle attlwta

-e-i criteri 'di programmazione urbanistica, mentre .i-comuni sono tenuti ad individuare le' aree -

di localizzazione degli insediamenti, con particolare riguardo. alle medie e grandi strutture di
vendita, a definire i vincoli ai quali sottoporre le strutture distributive a tutela dei centri storici
e in via generale a tutela del patrimonio storico artistico e paesaggistico, avendo particolare
riguardo agli aspetti inerenti la viabilita ed i parcheggi i
Nellaffidare ai comuni il ruolo su evidenziato, il citato art.6 del D.Lgs. n.114 cit. fa rinvio alla
necessita di adeguamento e non altrimenti di "adozione" o "variazione" dei medesimi.ll fine
primario della succitata norma & quindi quello di rendere localmente compatibile I'impatto
territoriale ed ambientale degli insediamenti commerciali con particolare riguardo a fattori
. quali l'accessibilita, la mobilita, il traffico e linquinamento .ed alla valorizzazione .della
funzione commerciale al fine della riqualificazione del tessuto. urbano, sia in relazione anche
al centro storico da salvaguardare e rivitalizzare, sia in relazione ai.quartieri urbani degradati.
~E" guindi possibile ipotizzare come "adeguamento,-la sempiice localizzazione da parte dei
comuni deila "funzione commerciale" senza che ci0 determini variante dello strumento:
urbanistico a meno di modifica degli interventi edilizi realrzzablll e/o degli standard definiti per
larea.
Ai fini quindi delladeguamento dello strumento urbanistico, occorre soltanto che i Comuni
-~verifichino che le scelte puntuali e di area in tema di programmazione commerciale gia
previste dal PRG e dai relativi strumenti attuativi, risultino coerenti € compatibili rispetto ai
criteri dettati dalla Regione. .
La verifica della predetta conformita si sostanzia, rispetto alla consistenza ed alla
localizzazione della rete commerciale esistente, nella valutazione del dimensionamento e
della efficacia dellattuale presenza delle strutture di vendita, della capacita atirattiva ed
aggregativa dell’area ove sono collocate e delle risultanze in termini di accessibilita, mobilita:
traffico ed inquinamento e nella individuazione degli orientamenti dellamministrazione
comunale riguardo agli obiettivi di miglioramento del servizio commerciale, in termini di
riqualificazione della qualita urbana, al fine di conseguire un razionale ed equilibrato sviluppo
delle rete distributiva.
Il provvedimento comunale ha quale funzione primaria queila di verifica della conformita degli
strumenti urbanistici generali ed attuativi vigenti agli indirizzi fissati dalle Regioni con riguardo
agli ambiti territoriali indicati dalla medesime, individuate le aree di insediamento delle
strutture di vendita, i limiti ai quali sottoporre gli insediamenti commerciali in relazione alle
esigenze di tutela artistica ed ambientale, i vincoli di natura urbanistica con particolare
riguardo alla disponibilita delle aree di sosta per le diverse strutture di -vendita, nonché la
correlazione o fa contestualita del titolo abilitativo edilizio e dell’autorizzazione commerciale
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secondo quanto previsto dall’art.6, comma 2, lett. a, b), ¢) e d) del D:Lgs. 114/98 ai fini di
governare l'impatto.-socio-economico ed ambientale.

.. Come tale, in relazione alle diverse tipologie distributive |nd|cate dalla legge, nel caso in cui

“ gli strumenti .urbanistici attuali siano compatibili di gia con lo-sviluppo della funzione
- commerciale delingata ora dai comuni, non si presenta la necessita.di porre mano al mezzo
della variante urbanistica; infatti la previsione dell’ adeguamento dello strumento urbanistico &

- - soddisfatta dal mero riallineamento dello strumento stesso alla nuova: situazione.

In ogni caso 'adeguamento pur dovendosi basare sulla sostanza delle pregresse previsioni
non pud esaurirsi esclusivamente in esse ma deve garantire il raggiungimento di specifici
obiettivi di programmazione urbanistica che non possono esaurirsi nella presa d’atto delle
previsioni commerciali pregresse.

3.3 GLI AMBITI E | CONTESTI

La citta, come abituale sede di relazioni e di scambi, richiede che il sistema distributivo sia

compatibile con la maglia dei tessuti gia formati o in formazione.

A tale scopo la razionalizzazione del sistema distributivo avra aspetti organizzativo-funzionali

che risultano comunl alla gran parte degll eser0|2| quall Ie questlonl

- degli-orari, : :

- della cwco!azmne mterna al sistema, : - LT

- della accessibilita al sistemna, 3

- dei rifornimenti.e immagazzinamenti, ",

- del comfort e degli arredi, . : ;';,

- della fornitura a domicilio e quanto altro. R .

. Lintegrazione fra i diversi elementi (ambiti) che compongono il sistema distributivo avra
:aspetti che coneernono le, peraltro normali , relazioni fra i tessuti commerciali ( specae se di
servizio alla reS|denza) e le altre funzioni ordlnane

- Essa avra perd anche aspetti pitl decisamente programmatici.che concernono I lnnesto degli

elementi che sono stati innovativi al momento della formazione degli esercizi della cosiddetta

—grande distribuzione quali: convenienza, varieta merceologiche, orari ampi, tempo di servizio,
relativa autonomia contingente del cliente dal venditore, varieta di scelta, tempestivita del
rifornimento, corrispondenza fra quantitA e prezzo, documentazione di pagamento,

pagamento informatizzato.

Tali elementi sono stati fatti coincidere finora, nellimmaginario collettivo, con la banale e

segregante (e ormai antiquata) configurazione edilizia del grande capannone commerciale,

molto simile a quelli industriali.

Appare opportuno chiarire che gquesta non ¢ affatto la soluzione oftimale per la

rivitalizzazione della citta tramite i servizi urbani diffusi e che € anzi la soluzione da non

incoraggiare in quanto in contrasto con gli obiettivi posti dalla nuova Ieglsiazmne nazionale e

regicnale.

L'alternativa & COStItUIta da configurazioni |mpregnate di contestuallta relazaonale proprie di

una:citta profondamente rinnovata nell'uso.

Possiamo denominare tali configurazioni come formazmnl urbane o ambiti € contesti, che

sono assunti a fondamento generale del Piano dl settore del Commercio e del presente

provvedimento di adeguamento.

Essi sono stati desunti tramite lo studio analitico della rete distributiva attuale nella citta delle

unita locali commerciali.

Taluni complessi di ambiti e contesti assumono rilievo guantitativo idoneo all'applicazione di

particolari orientamenti di pianificazione di urbanistica commerciale quali i Progetti di

valorizzazione commerciale delle aree urbane.

Tramite essi si intende promuovere lo sviluppo di forme di aggregazione e di rafforzamento

strutturale delle imprese commerciali gia insediate e disponibili, fino ad assumere, ai fini

o o
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gestionali € non proprietari, il ruolo.di "distretti commerciali" capaci di connettere.la rete degl
esercizi e. farle raggiungere caratteri innovativi ed economie di scala, tramite: opportuna
introduzione ed offerta di servizi che solo le aziende della dlstnbuzmne orgamzzata possono
0 sono preparate ad offrire, )

Alle finalita di promuovere, lo sviluppo ed il rafforzamento strutturale della piccola: e med|a
impresa commerciale, risponde anche la previsione di consentire Medie strutture dij vendita
derivanti dalfampliamento e/o accorpamento degli esercizi di vicinato esistenti fino-al limite
massimo di 400 mq., e.che pud rappresentare lo sviluppo della piccola e media impresa,
purché cid avvenga in edifici preesistenti anche al fine di favorire un processo di
qualificazione del tessuto urbano.

3.4 N PROGETTI DI VALORIZZAZIONE COMMERCIALE DELLE AREE URBANE

[l comune, con successivi e separati provvedimenti, predisporra ed approvera progetti di
valorizzazione commerciale di aree urbane, al fine di promuovere ii rilancio e la:qualificazione
dellassetto commerciale del centro storico e delle aree urbane, individuando le aree nelle
-quali sussistono problemi di-=salvaguardia della rete tradlzmnale e d| valefrlzzazmne
dellattivita commerciale ed urbana. N
| progetti di valorizzazione commerciale dovranno prevedere A
- larealizzazione di opere infrastrutiurali e di arredo urbano o di rllevante
riorganizzazione della logistica; :
- lattivazione e [a modifica di servizi urbani; :
- il riuso di contenitori utilizzabili per I'insediamento di nuove attmta 0 per la
riqualificazione di quelli esistenti;
- laformazione di complessi commerciali di vicinato |nteS| come aggregazione di
singoli esercizi di vicinato che usufruiscono di servizi e spazi in comune;
- l'attuazione di azioni di promoz:one
Il comune, sulla-base del progetto, puo ey - ‘ y
- incentivare la riqualificazione delle attivita economlche esustentl olaloro i
congcentrazione o accorpaimento; ¢
- vietare i cambi di destinazione d'uso degli immobili da at’n\ma commerciale,
- artigianale o di pubblico esercizio ad altri usi che comportino la cessazione.
delfattivita.

3.5 N VALORIZZAZIONE DELLA PICCOLA DISTRIBUZIONE

Il Piano del Commercio, & orientato zalla piena valorizzazione della piccola dlstnbuzmne i un
quadro di collaborazione ed integrazione con le altre forme di distribuzione commerciale:

In attuazione dei principi contenuti nella legge regionale tesi alla promozione di processi di
integrazione degli esercizi di vicinato, riconoscendo alla rete costituita da tali esercizi un ruolo
fondamentale rispetto alla qualita dei servizi per la popolazione residente, i consumatori e la
domanda turistica nonché alla riqualificazione e recupero del patrimonio edilizio esistente.
L'’Amministrazione Comunale prevede [Ielaborazione di progetti di valorizzazione
commerciale delle aree urbane.

| Progetti, come gia specificato precedentemente, hanno come obiettivo pnontarlo quello di
promuovere forme di aggregazione tra gli esercizi di vicinato esistenti e tra questi e la Media
e Grande distribuzione, al fine di formare centri commerciali di vicinato capaci da un lato di
connettere gli esercizi suddetti in organizzazioni gestionali che consentano economie di
scala, e dall'altro di "mantenere” i consumatori entro ambiti spaziali di quartiere al fine di

® -
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" evitare i noti problemi di pendolarismo che,’ oltre a produrre bisogni di mobilita non .-
a0 necessaria, costituiscono un rischio per le attivita commerciali del tessuto urbano esistente. -
| progetti di valorizzazione commerciale: saranno elaborati, attraverso il ta_volo-di g

concertazione fra i diversi.soggetti pubblici e prlvat! che ne facciano richiesta.

L’Amministrazione dovra prevedere stanziamenti in bilancio per incentivare i processi di cut ...
:sopra; altri finanziamenti potranno essere reperiti.tramite la Regione ai fini della concessione .

E i :di contributi previsti dall’art.3, lett.b) della I. 25.08.1987, n.26.

-Gli ulteriori finanziamenti che si renderanno necessari potranno essere in parte repentu nel

bilancio ordinario del’Amministrazione (strade, arredo urbano, ecc.) ed in parte conseguiti
attraverso il necessario coinvolgimento di altre istituzioni.

Gli interventi dovrebbero quindi consentire la riorganizzazione urbanlstlca/ed|I|ZIa e
ambientale della citta al fine di renderla piu vivibile da parte dei cittadini. Risultera altrettanto
importante 'opera che dovra essere svolta dalle Associazioni di categoria, per promuovere
forme di associazione tra le imprese eS|stent| e forme di collaborazione fra queste e la
-media/grande distribuzione. ; :

~3.7 IL PIANO REGOLATORE GENERALE E LA LEGGE REGIONALE N. 17/99

- In considerazione che lo strumento urbanistico in vigore( P.di F.) allo stato risulta superato in:» +
quanto sono in essere le Norme di Salvaguardia in attesa dell'adottando P.R.G. N in questa';

.fase sembra improprio basare ogni prEV|S|one su uno strumento- il P.di F. - che, di fatto, €
¢ inoperante.

- Si procede alla verifica di quanto contenuto nelladottando P.R.G., in metito - alla
pianificazione commerciale, ponendo-attenzione alla individuazione di aree € servizi annessi
in modo particolare per le M.S.V. :

Lo strumento di pianificazione generale, sara adeguato rispetto alle Ieggl di riforma del
settore N D.Lgs. 31.03.1998, n.114 e.l. 11.06.1999, n.17 N che, di fatto, ha radicalmente
-modificato ta metodologia per la coliocazione delle aree e dei suoi servizi, rispetto a quanto
. previsto nel P.di F. che erarealizzato rispetto a normative del settore regresse. :
iLa verifica delfadottando strumento di pianificazione generale del territorio ha evidenziato la
‘necessita di essere integrato, sia nella individuazione di nuove aree- destinate agli
insediamenti per le M.S.V., che al potenziamento dei servizi necessari ed indispensabili per
- la corretta applicazione della normativa commerciale,
Il Piano commerciale della rete distributiva del commercio in sede fissa adegua lo strumento
di pianificazione urbanistica ed edilizia del territorio nei modi e nelle forme consentite dalle
richiamate Normative e Leggi di riforma del settore, ponendo limiti ed integrazioni a quanto
non conforme alla corretta pianificazione di carattere commerciale.
Sotto l'aspetio programmatico sono state previste zone ed aree dove possono essere
localizzate strutture del medio e del grande dettaglio, dotandole di parcheggi ed aree di
¢+ vservizio proporzionali alle classi dimensionali, garaniendo gli standards fissati daile
prescnz:one della L.R. n.17/99.
Si & tenuto conto, altresi, di-tutte le condizioni intrinseche ed estrinseche, in altre parole le
condizioni al dintorno quali: accessibilita dei luoghi fruibili del servizio, t[pologle
merceologiche consentite per area, parametri insiti nella richiamata I. n.17/99:
Questo strumento si pone e si configura come elemento di ricucitura tra la rete di vend|ta
autorizzata esistente, pianificata e disciplinata rispetto alla legge 11.06.1971, n.426 che
regolava il settore commercio rispetto a parametri diversi. Allo stato urge recuperare,.sotto
‘Taspetto " normativo e funzionale tutte le attivita in essere, secondo gli standards
|nd|spensab||1 e necessari rispetto alla normativa di riforma del commercio.
 'adottando Piano Regolatore Generale del Comune di isola di Capo Rizzuto
non articola in maniera puntuale le destinazioni d’uso commerciali ammissibili su ogni zona,
sottozona ed area nelle quali € stato suddiviso il territorio comunale.
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. Sotto l'aspetto programmatico, non individua le' zone omogenee in modo

'sufhmente dove possono essere localizzate strutture, del:medio e del grande dettaglio con

la dotaz:one di aree e servizi necessari ed indispensabili , lasciando traccia in alcune aree.di
tipo “F7per:la collocazione di tali strutture e in area Omogenea ~C~N per quanto concerne
le pigcole strutture di vendita - in modo generico designa tuttisi locali posti al piano terra-delle
zone Omogenee in “B"con indicazione di standard a: parcheggl derivati da aree di

allmeamento alle strade . . . . S

La congruita degli standard dl parchegglo fissati dalle prescrizioni dell art 9,
della L.R. 17/99, andra effettuata considerando.che per la dotazione delle aree di parcheggio

a disposizione dei clienti non potranno essere conteggiati i parcheggi pubblici. Ai fini della

verifica delle aree di parcheggio a disposizione dei clienti potranno, invece, essere
conteggiati i parcheggi privati prescritti dallo strumento urbanistico conseguenti al disposto
della legge 122/89. S :

Nella definizione dei ~critai" per il rilascio delle autorizzazioni per le medie e le

grandi strutture di vendita sono stati'assunti gli standard minimi di parcheggio a disposizione

dei clienti previsti dalla L.R. 17/99. Tali standard, oltre che per le nuove aperture, dovranno

- essere garantiti per gli ampliamenti della superficie di vendita (limitatamente alla parte

ampliata).e-per la modifica del settore merceologico. Per gli spazi destinati a parcheggio a
disposizione dei clienti potranno essere utilizzate anche aree non di proprieta del richiedente
(purché *ne.sia dimostrata la piena disponibilita), oltre:.a vani interrati e spazi aerei di
pertlnenza defla struttura di vendita. i :

3.8 GLI INDIHIZZI E | CRITERI PER.IL RILASCIO DELLE AUTORIZZAZIONI PER LE
MEDIE E LE GRANDI STRUTTURE DI VENDITA '

» Per: la determinazione . del criteri per il rilascio delle autorizzazioni
ammlnlstratlve ‘per le medie strutture di vendita {esercizi da .251 e fino a 2.500 mq. di
superficie di vendita), si & fatto riferimento alle disposizioni del d.Ilgs. 114/98 € della L.R~
17/99 ed agli indirizzi programmatici, ed alle prescrizioni del:vigente Piano Regolatore
Generale opportunamente adeguato in base alie disposizioni delle norme sopra richiamate.

Sulla base di tale quadro programmatico, & ammissibile autorizzare medie
strutture di vendita:

- nelle zone A (centro storico), limitatamente agli esercizi di classe M1/A ed M1/B
oftenute:per accorpamento e/o concentrazione -di piu esercizi di vicinato, nel rispetto delle
prescrizioni dellart. 3, primo comma, della delibera del Consiglio Regionale n.409 del
18.01.2000;

- nella zona B &€ ammesso il medio dettaglio di classe M1/A e M1/B;

- nelle zone C il medio dettagllo di classe M1 e M2; i

- nelle sottozone D1 e D2 & ammesso il medio dettaglto d: classe M1e M2; -

- nelle zone F7 € ammesso il medio dettaglio di classe M1 ed M2;I'ndice di edificabilita -
& il seguente:

- Iff - 1.50 me/mg

- Hmax 9.50 mi

- distacco dai confini liberi 5.00 ml

- distacco tra fabbricati 10.00 m|

- distanza dal ciglio stradale 5.00 ml

- Rc (rapporto di copertura) ' 40% del lotto fondiario al netto delle

aree cedute per viabiiita
- nelle zone D & ammesso il cambio di destmaznone d’'uso nel rispetto della
Normativa vigente.
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39, IL RAPPORTG TRA ~CRIMERI" E NORME DELL'ADOhANDO P.RG. -
AlEGUAMENTO SRR 7 C

| criteri di’ naturd commerciale fissati dalla normativa allegata non vanno a modificare
le norme delladottando P.R.G. del comune di Isola di Capo Rizzuto:Come fali, quindi, i
criteri proposti rappresentano un’integrazione ed un adeguamento delle norme tecniche di
attuazione dell’'adottando P.R.G. a precise disposizioni di legge (d. Igs. 114/98 e L.R. 17/99),
e compiutamente all'interno dei requisiti previsti dallaccordo raggiunto nella conferenza
unificata Stato N Regioni - Citta ed Autonomie locali del 21.10. 1999 relativamente
alladeguamento degli strumenti urbanistici.
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DISCIPLINA ATTUATIVA DI URBANISTICA COMMERCIALE

’ ART. 1 ‘
PROGRAMMI PER LA TUTELA E VALORIZZAZIONE DI PARTE 'ELL AREA DEI CENTHI
STORICI .

1.1 -La tutela anche commerciale dei"c.entri storici, allo scopo di "qualificare la presenz'ar-.delle
attivita commerciali e artigianali in grado di svolgere un servizio di vicinato.e d evitare il
processo di espulsione delle attivita commerciali ed artigianali”, si applica al complesso di
aree di particolare pregio, ed interesse storico, architettonico, ambientale e culturale della
citta.

1.2 -Quanto sopra si attua tramite i programml di intervento di cui all’art. 9, comma 4, lettera
¢} della legge regionale 11 giugno 1999 n° 17 recanti direttive regionali in materia di
commercio in sede fissa in attuazione del Decreto Legislativo 31.03.1998}, aventi lo scopo
unitario di tutelare il patrimonio edilizio storico garantendo nello stesso tempo agli. utenti
(residenti, turisti ecc.}, i migliori servizi commerciali integrati con quelli di interesse pubblico.
Ai sensi dell'art.13 della [. n.17/99, i programmi, da assumere con separati successivi
provvedimenti, conterranno' prescrizioni relative alla compatibilita di localizzazione delle
specifiche attivita commerciali -e dei prodottl rispetto alle caratterlst[che -det-singoli ambm
contesti ed alle loro funzioni. - :

1.3 -ll regolamento di polizia locale prevede Iindividuazione delle attlwta e dei prodotti ntenutt
non idonei rispetto ai caratteri del centro Stonco

ART. 2
I PROGRAMMI INTEGRATI PER LA RIVITALIZZAZIONE DELLA RETE DISTRIBUTIVA

2.1 -Con successivi-separati provvedimenti I'Area delle Attivitd Produttive, di concerto con la
Sezione Urbanistica potra predisporre Programmi Integrati per la rivitalizzazione-della rete
distributiva di cui all'art.9, comma 4, lettera ¢) della legge regionale 11 giugno 1999 n° 17. .
Poiché in tali ambiti possono essere ricondotti i programmi per la tutela dei centri storici,
alfinterno degli stessi sono comprese porzioni di tessuto urbano su cui agiscono i programmi
per la tutela dei centri storict di cui al precedente art.1.

2.2 ¥ All'interno di tali ambiti, definiti nella allegata planimetria in scala 1:5.000 (allegato A),
potranno trovare localizzazione, ove necessario, nel rispetto dei programmi sopra citati,
nuove medie strutture di vendita, oltre quelle previste al successivo art. 3, al solo fine di
concretizzare gli indirizzi contenuti nella relazione (PUNTO 3.1) che prevedono di favorire la
nascita di centri commerciali naturali. e distretti commerciali. Le medie e grandi strétture
prevedibili dovranno quindi derivare dalla aggregazione funzionale ed organizzativa degli
esercizi di vicinato con quelli di servizio alla residenza e con le eventuali medie e grandi
strutture di vendita presenti o previste nell'ambito considerato. '
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ART..3

GRANDI STRUTTURE DI VENDITA

oA partire dalla data di esecutmta del Pfegent@ atto e per i successivi quattro anni sono
~.ammessi solo i seguenti interventi:

3.1 ¥ Mantenimento delle Medie Strutture di Vendita in edifici a destlnaznone commercnale
esistenti cosi come definiti al successivo art.4.

Ampliamento delle Medie Strutture di Vendita in edifici a destinazione commerciale_esistenti
cosi come definiti al successivo art. 4 fino alla soglia massima della classificazione (2500 mq.
di superficie di vendita) a condizione che siano verificati gli standard di parcheggi di cui al
successivo art. 4 in relazione allampliamento richiesto. La possibilita di amplsamento &
utilizzabile per una sola volta nell'arco del guadriennio.

. 3.2 N Realizzazione delle nuove Medie e Grandi Strutture di Vendita e Centri Commermaii

previste nelle planimetrie che individuano e localizzano nelle Aree Omogenee, sia nello
strumento regolatore generale che nel presente piano commerciale, a condizione che siano
verificati gli standard di parcheggi di cui al successivo art. 4;

= '3.3"- Sono inolire consentiti insediamenti- di Medie-strutture’ di vendita di carattere'-nonale

+ derivanti dallampliamento e/o accorpamento degli-esercizi di vicinato esistenti, per lo stesso
:  settore merceoiogico, esclusivamente all'interno di edifici preesistenti alla data di entrata in
-vigore del presente piano ed a condizione che siano verificati gli standard di parcheggi di cui

al successivo art. 4 e che l'intervento sia ammissibile ai sensi dei vigenti strumenti urbanistici. -

ART. 4

DOTAZIONE QUANTITATIVO E CAF{A‘I‘I’EHISTICHE DEI PARCHEGGI E DEL VERDE
ALBERATO
i
4.1 -Fermo restando il rispetto degli standard pre\nst! dal DM 1 aprile 1968, n. 1444 .ia
dotazione di parcheggi necessaria per consentire I’ msedlamento degli esercizi commerciali &
individuata nella misura che segue:

a) centro storico ( Zona A ) non inferiore a 0,4 mq. per ogni mg. di superficie di
vendita e pud essere dISponIblle in un raggio di almeno 300 mt. dal perlmetro
del’area dell'intervento;

b} nelle altre zone nella misura di mgq. 1 .5 per ogni mq. di superficie per gli esercizi di
vicinato del settore alimentare o misto, di 0.8 mq. per ogni mq. di superficie di

vendita per gli esercizi di vicinato del settore non alimentare, di mq. 2 per ogni mq. .

di superficie delle medie e grandi strutture autorizzate per il settore alimentare o
misto e di mq. 1,5 per ogni mq. di superflcne di vendita per le medie e grandi
strutture di vendita

¢) per le zone di espansione, limitatamente alle grandi strutture di vendita del settore

alimentare o0 misto nelta misura di mq.2,5 per ogni mgq. di superficie di vendita;

4.2 -Ai fini del presente regolamento si considerano come ‘edifici a destinazione
commerciale esistenti" quelli che alla data di entrata in vigore del regolamento stesso
risultino gia costruiti, in corso di costruzione o per i quali sia gia stata rilasciata concessione
edilizia o autorizzato il cambio di destinazione d’uso.

Nelle zone interessate dai programmi di cui ai precedenti artt. 1 e 2 si fara riferimento alla
specifica regolamentazione introdotta con la loro approvazione, da considerarsi quindi
prevalente.
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ART.5
INDICE DI EDIFICABILITA’

- 5.1 - neI!e zone F? dovranno essere rispettati i seguentl di edlflcablllta

- Iff . 1.50 mc/mq .
-Hmax =~ . & 9.50 ml '
.. - distacco dai conflm I|ber| 5.00 ml.
- distacco tra fabbricati 10.00 ml~
- distanza dal ciglio stradale 5.00 ml
- Rc (rapporto di copertura) 40% del lotto fondiario al netto delle

aree cedute per viabilita
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COMUNE DI ISOLA dl CAPO RIZZUTO
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CRITERI PER IL RILASCIO DELLE AUTORIZZAZIONI, NORME

SUL PROCEDIMENTO AMMINISTRATIVO
(D.LGS. 31.03.1998, N. 114 - L.R. 11.06.1999, N. 17)
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CAPO I}
PROGRAMMAZIONE UHBANISTICA DELLA RETE DI VENDITA

- Aﬁ-.
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CAPO IV
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CRITERI PER IL RILASCIO DELLE AUTORIZZAZlONI, NORME

ART. 1.

_SUL PROCEDIMENTO AMMINISTRATIVO
 "(D.LGS. 31.03.1998, N. 114 - L.R. 11.06.1999, N. 17)

CAPO |
DISPOSIZIONI GENERALI

FINALITA’ DELLE NORME

1. Le presenti norme fissano, ai sensi: x :

- del D.Igs. 31.03.1998, n. 114; o ¢

- defla L.R. 11.06.1999, n. 17; ; A
la- -clagsificazione - degli esercizi commerciali; l'individuazione -delle- .aree -di. P.R.G. per.
linsediamento delle medie e delle grandi strutture di vendita, i criteri e I'ter procedurale per il
rilascio delle autorizzazioni per le medie strutture di vendita.

ART.2.
DEFINIZIONI

1. Aifini delle presenti norme, si mtendono

a)

b)

©)

d)

»

per decreto, il decreto legislativo 31 marzo 1998, n. 114 "Riforma della
disciplina re!atfva al settore. del commercio, a ‘norma dell'articolo 4,
comma 4, della legge 15 marzo 1997 n. 59"; ; .

per legge regionale, la legge regionale 11 giugno 1999, n.17, ~ Direttive
regionali in materia di commercio in sede fissa "; '
per Regolamento Regionale, la Deliberazione del Consiglio Regionale 18
gennaio 2000 n. 409 ~Indirizzi e criteri di programmaczione delle medie e
grandi strutture di vendita in attuazione del D. Lgs.vo 114/98 e della L.R.
17/99 art. 1,¢.2" pbblicata sul B.U.R.C. n.14 del 04.03.2000;

per Direttive, la Deliberazione della Giunta Regionale 20.03.2000 n.238
Direttive alla amministrazioni comunali di indirizzo interpretativo ed
applicativo della disciplina normativa concernente la riforma del

- commercio ~pubblicata sul BU.R. n.26 del 08.04.2000.

per commercio allingrosso, lattivita svolta da  chiunque
professionalmente acquista merci in nome e per conto propric e le
rivende ad altri commercianti, all'ingrosso ¢ al dettaglio, o ad utilizzatori
professionali, o ad altri utilizzatori in grande. Tale attivita pud assumere
la forma di commercio interno, di importazione o di esportazione ed &
soggetta ad iscrizione nel Registro delle Imprese deila competente
C.C.LAA,

per commercio al dettaglio, l'atiivita svolta da chiungue
professionalmente acquista merci in nome e per conto propric € le
rivende, su aree private in sede fissa o mediante altre forme di
distribuzione, direttamente al consumatore finale.
Costituisce commercio al dettaglio anche l'attivita che, pur assumendo
veste, aspetto, immagine o denominazione formale diversa (mostra,

25




£)

h)

1)

k)

26

esposizione, rappresentanza .) viene esercitata in locali o aree apertife
al pubblico e si concretizza nella vendita al consumatore finale dei
prodotti - esposti o in operazioni a cid finalizzate (ricevimento dei
potenziali_ clienti, visione, illustrazione e presentazione della merce,
raccolta ordinativi, stipula contratti .), essendo del tutto irrilevante
ladozione di particolari modalita quali la consegna differita.

per superficie di vendita di un esercizio commerciale, 'area destinata alla
vendita, compresa quella occupata da banchi, scaffalature e simili,
vetrine incluse (nella sostanza quella in cui sono esposte o collocate le
merci e praticabile dal pubblico). Non costituisce superficie di vendita
quella destinata a magazzini, depositi, locali di lavorazione, uffici e
servizi, né le zone di passaggio antistanti le vetrine nei casi in cui si
trovino all'esterno del negozio sul fronte strada o siano iniegrate con
spazi di passaggio comuni ad altri esercizi commerciali. La superficie di

- vendita e determinata, per ciascun esercizio commerciale, avendo
- riferimento  soltanto allarea di calpestio del pavimento (nhon

considerandosi cioe 'eventuale esistenza di pili piani di appoggio per le

" merci, anche sovrapposti, in quanto cio attiene allarredo del locale)
- quale “risulta’ dalle tavole allegate alla concessione o° autorlzzaZIone

edilizia-o DIA; - S

per esercizio commerciale, il lucgo o lo spazio caomplessivamente
utilizzato ed organizzato dall’imprenditore per lo svolgimento dell'attivita
di vendita. Piu esercizi commerciali con distinti titolari-possono coesistere
all'interno dello stesso locale o struttura fermo restando che & la somma
delle loro superfici di vendita ad individuare la tipologia dell'insediamento
e la disciplina applicabile;le varie tipologie degli esercizi commerciali
sono definiti nei successivi art. 3 e 4 della presente normativa; -
per centro commerciale, una media 0 una grande struttura di vendita
nella quale. pil esercizi commerciali sono inseriti -in una -struttura a

" destinazione specifica e usufruiscono di infrastrutture’ comuni e spazi di
‘servizio gestiti unitariamente. La superficie di vendita di :un Centro

Commerciale & quella risultante dalla somma delle superfici di vendita
degli esercizi al dettaglio in esso presenti;

per requisitt morali, i requisiti prescritti dall'art. 5 comma 2 e 4 del
Decreto. Nei casi indicati in tali disposizioni anche la condanna emessa
con l'annotazione di "non menzione" e come applicazione della pena su
richiesta delle parti & ostativa all'esercizio dell'attivita commerciale;

per requisiti professionali, i requisiti prescritti dall'art. 5, comma 5 del
Decreto.
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ART. 3.
CLASSIFICAZIONE DEGLI ESEFlCIZI COMMERCIALI :

1. Conformemente al dlsposto dell alt 4, primo comma, del D.: Lgs 114/98 SOno i
classificati: : :
a) esercizi di vicinato, gli esercizi con superﬁme di vendita non superiore a mq. 250;
b} medie strutture di vendlta gli esercizi con superficie di vendita compresa tra mq
251 ¢ mq 2.500;
¢) grandi strutture di vendlta gll esercizi con superficie superiore a mgq. 2. 500.

2. Per superficie di vendita si intende l'area destinata alla vendita, compresa quella

"occupata da banchi, scaffalature e simili. Non costituisce superficie di vendita quella

'« destinata a magazzini, depositi, locali di lavorazione, uffici e servizi.

" ART. 4.
SOTTOCLASSIFICAZIONE DELLE MEDIE E DELLE GRANDI STRUTTURE DI VENDITA

1. Conformemente al dlsposto delfart. 3, primo comma, della Delibera del Consiglio -

" Regionale 409/2000, le medie e le.grandi strutture di vendita di cui alfart. 1, pfimo;comma,

" lettere b) e ¢), della presente normativa sono articolate nella seguente sottoclassificazione: -+ - -

I

a) medie strutture di vendita di minore dimensione

- M1/A: esercizi con superficie compresa tra mg. 251 e mg. 900 di superf[cne d|
vendita, operanti nel settore allmentare 0 nel settore misto (alimentare e non
alimentare); i

- M1/B: esercizi con superﬁme compresa tra mq. 251 e mq. 900 di superﬁme di
vendita, operanti esclusivamente nel settore non alimentare;

b) medie strutture di vendita di maggiore dimensione :

- M2/A: esercizi con superficie compresa tra mg. 901 e mq. 2500 di superfieie di
vendita, operanti nel settore allmentare o hel “settore misto (allmentare e non
alimentare); it
- M2/B: esercizi con superﬁme compresa tra mg. 901 e mq. 2500 di superficie di
vendita, operanti esclusivamente nel settore non alimentare; .

c) grandi strutture di vendita di minore dimensione

- G1/A: esercizi con superficie compresa tra mg. 2.501 e mq. 6.000 di superficie di
vendita, operanti nel settore alimentare o nel settore misto (alimentare e non
alimentare);

- G1/B: esercizi con supen‘u:le compresa tra mg. 2.501 e mq. 6.000 di’ superﬁme di
vendita, operanti esclusivamente nel setiore non alimentare;
- d) grandi strutture di vendita di maggiore dimensione

- G2/A: esercizi con superficie di vendita superiore a mq. 6.000, operanti nel settore : -
alimentare o nel settore misto (alimentare e non alimentare);
- G2/B: esercizi con supefficie di vendita superiore a maq. 6000 operanti
esclusivamente nel settore non alimentare.
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" ' CAPO I
PHOGRAMMAZIONE UHBANISTICA DELLA RETE DISTRIBUTIVA

ART. 5

PARCHEGGI: CRITERI PER LA DETERMINAZIONE DEGLI STANDARDS MINIMI'DELLE . -

- AREE DESTINATE A PARCHEGGIO

1. Gli standard minimi delle aree destinate a parcheggio di cui agli articoli 6, 7 € 8
della presente normativa, conformemente al disposto dell'art. 9, secondo comma, della legge
17/09, si devono intendere quali aree destinate a parcheggio privato a disposizione dei
clienti.

: 2 Per la verifica della capienza delle aree di cui al primo comma del presente artlcolo
_ .potranno essere conteggiate anche le aree a parchegglo privato.

3. Le aree destinate a parcheggio pubblICO rion potranno essere conteggiate per la
verifica degli standard minimi di parchegglo prlvato ‘a dlsposmone dei clienti di cui al primo
5 comma del presente articolo.

4. Gli standard minimi delle aree destinate a parcheggio dovranno essere venflcat;

- per le nuove autorizzazioni;

- per P'estensione e la modifica del settore merceologico; -

- per F'ampliamento della superficie di vendita, limitatamente alla parte amplnata

- gli standard minimi delle aree destinate a parcheggio sono verificati anche su” suoli
la cui titolarita sia diversa da quelia delle strutture gommerciali di riferimento, purché
ne sia dimostrata la piena disponibilita, e su vani interrati o su spazi aerei strettamente
correlati con la struttura di vendita.

5. Conformemente al disposto dellart. 9, secondo comma, della L.R. 17/99 la
dotazione di aree destinate a parcheggio nelle varie'zone territoriali & cosi stabilita:

- a) centro storico ( Zona A ) non inferiore a 0,4 mqg. per ogni mq. di superficie di
" vendita e pud essere dlspomblle in un raggio di almeno 300 mt. dal perlmetro
. dell'area dell’intervento; a
b) nelle altre zone nella misura di mgq. 1,5 per ognl mq. di superficie per gli esercizi
di vicinato del settore alimentare o misto, di 0.8 mq. per ogni mg. di superficie di
vendita per gli esercizi di vicinato del settore non alimentare, di mqg. 2 per ogni
mqg. di superficie delle medie e grandi strutture autorizzate per il settore
alimentare o misto e di mqg. 1,5 per ogni mg. di superficie di vendita per le
~ medie e grandi strutture di vendita;
c) per le zone di espansione, limitatamente alle grandi strutiure di vendita del

settore alimentare o misto nella misura di mq.2,5 per ogni mq. di superficie di

vendita
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ART.6.

CONCESSIONE EDILIZIA E AUTORIZZAZIONI COMMERCIALI

A.

~ dall’ amphamento nonché del rispetto” della’ normatlva reglonale sul rilascio ~

Le istanze' vo]te all'ottenimento di autorizzazione per.le medie o-grandi struttura di

- vendita ( apertura, trasferimento di sede, ampliamento della superficie ) debbono

essere corredate da un attestato di conformita urbanistica delle aree e dei locali
indicati, rilasciato dai competenti uffici comunali, o da dichiarazione sostitutiva.

Il rilascio della concessione edilizia, per le medie e grandi strutture di vendita, non
puc avvenire oltre 60 giorni dal rilascio dellautorizzazione amministrativa al
commercio.

Il rilascio dell'autorizzazione amministrativa per I'apertura, il trasferimento di sede e
I'ampliamento delle medie e grandi strutture di vendita é subordinato alla
conformita degli strumenti di pianificazione territoriale, paesaggistica e urbanistica
e previa verifica delle condizioni di compatibilita e delle dotazioni di standard
urbanistici in relazione alla tipologia dell'esercizio-:winsediato o risultante

- dell’ autonzzazmne paesistica.

ART. 7.

AREE INSEDIATIVE PER LE MEDIE STRUTTURE DI VENDITA E STANDARDS DI
PARCHEGGIO NELLE ZONE “A" DI P.R.G. (CENTRQ STORICO)

1. In conformita alle prescrizioni della I. 17/99 relativamente:

a)

‘_.b)

¢)

alia suddlwsmne in zone commerciali del territorio comunale (art. 9 comma 5,
Delibera del Con5|gllo regionale 18.01.2000, n.409); . i

alla locallzzazmne delle medie strutture di vendlta sulla base della loro tipologia e
della zona commerciale di insediamento (art.10, Delibera del Consiglio regionale
18.01.2000, n.409);

agli standard minimi di parcheggi di cui allart.5, comma 5 del presenie
regolamento;

e sulla base delle prescrizioni dell’adottando P.R.G., le medie strutture di vendita possono
essere autorizzate nelle seguenti zone di P.R.G.. | o

ZONA A

TIPOLOGIA DI VENDITA AREA MINIMA
INSEDIABILE : A PARCHEGGIO
M1/A

M1/B

E’ esclusa la possibilita insediativa di nuove medie strutture ad eccezione di quelle ottenute
per concentrazione /0 accorpamento.

- L
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ART. 8
AREE INSEDIATIVE PER LE MEDIE STRUTTURE DI VENDITA E STANDARDS DI
PARCHEGGIO

1.in conformlta a!le prescrizioni della L.R. 17/99 relativamente: :

a) alla suddivisione in zone commerciali del territorio comunale (art 9 comma 5

.- della Delibera del Gonsiglio regionale, n.409/2000); . X
b) alla localizzazione delle medie strutture di vendita sulla base della Ioro ttpologla 8
della zona commerciale d’insediamento (art. 10 Delibera del Consiglio reglonale
n.409/2000);
¢) alla disponibilita minima dl aree destinate a parcheggio (art 9, secondo comma,

L.R. 17/99},

e sulla base delle prescrizioni delladottando P.R.G., le medie strutture di vendita possono
essere autorizzate nelle seguenti zone di P.R.G., ad esclusione delle zone A per le quali si

rimanda allart. 7 della presente normatlva nel rlspetto del seguentl standard minimi d| aree -

destinate a parchegglo

____________a..-. _________ ——— -

7.2. L'indice di area minima destinata a parcheggio si deve intendere in termini di mq. di

superficie di parcheggio per mq. di superficie di vendita.
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- ZONADI - TIPOLOGlA DI VENDITA AREA: MlNIMA
- P.R.G. INSEDIABILE A PARCHEGGIG

ZONE B
ESERCIZI DI VICINATO/A 1,5 MQ./MQ. di S.V. AUTORIZZATA
ESERCIZI DI VICINATO/B 0,8 MQ./MQ. di S.V.-AUTORIZZATA
M1/A 2,0 MQ./MQ. di S.V. AUTORIZZATA
M1/B 1,5 MQ./MQ. di S.V. AUTORIZZATA
ESERCIZI DI VICINATO/A 1,5 MQ./MQ. di S.V. AUTORIZZATA
ESERCIZI DI VICINATO/B 0,8 MQ./MQ. di S.V. AUTORIZZATA
MEA - : 2.0 MQ./MQ. di S.V: AUTORIZZATA
M1/B 2.0 MQ./MQ. di S.V. AUTORIZZATA
M2/A 2.5 MQ./MQ. di S.V. AUTORIZZATA
M2/B 2.0 MQ./MQ. di S.V. AUTORIZZATA

ZONED
ESERCIZI DI VICINATO/A 1,5 MQ./MQ. di S.V. AUTORIZZATA
ESERCIZI DI VICINATO/B 0,8 MQ./MQ. di S.V. AUTORIZZATA
M1/A 2.0 MQ./MQ. di S.V. AUTORIZZATA
M1/B v 2.0 MQ./MQ. di S.V. AUTORIZZATA
M2/A P 2.5 MQ./MQ. di S.V. AUTORIZZATA
M2/B 2.0 MQ./MQ. di S.V. AUTORIZZATA

ZONE F7
M1/A 2.0 MQ/MQ. di S.V. AUTORIZZATA
M1/B 1.5 MQ.J/MQ. di S.V. AUTORIZZATA




ART.9

» AREE INSEDIATIVE PER LE GRANDI STHU'ITURE DI VENDITA E STANDARDS Di

LR. 17/99);

 PARCHEGGIO

8.1. In conformita aile prescrizioni della L. R 17/99 relativamente: :
a) alla suddivisione in zone commerc&all del terntorlo comunale (art. 3,-primo comma,

b) alla localizzazione delle grandl strutture di vendita sulla base della loro tlpologla e
della zona commerciale di insediamento (art. 7, L.R. 17/99);
c) alla disponibilita minima di aree destlnate a parchegglo (art. 9, primo comma, L.R.
17/99);
e sulla base delle prescrizioni dell'adottando P.R.G., le grandi strutture di vendita possono
essere autorizzate nelle seguenti zone di P. R. G , hel rispetto dei seguenti standard minimi di
aree destinate a parcheggio: : ;

-—— e —_ ——— e i i e e e e ——— — s

o ZONA TIPOLOGIA DI VENDITA:~ AREA MINIMA

DI P.R.G. INSEDIABILE - A PARCHEGGIO
ZONE C G1/A B ¢ 2.5MQ/MQ. di S.V. AUTORIZZATA
: | GI/B - 20 MQ/MQ. di S.V. AUTORIZZATA
ZONE D G1/A 2.5 MQ./MQ. di S.V. AUTORIZZATA
Gi/B | 2.0 MQ/MQ. di S.V. AUTORIZZATA .
ZONE F7 Gi/A . 2,5MQ/MQ. di S.V. AUTORIZZATA

G1/B ael : : 2,0 MQ./MQ. di S.V. AUTORIZZATA -

8.2. L'indice di area minima destinata a parcheggio si deve intendere in termini di mq.
di supetficie di parcheggio per mq. di superficie di vendita.

8.3. Ai sensi dellart.5 dell’'Allegato alla deliberazione del C.R. n.409 del 18.01.2000, :
~ allo stato nellArea di gravitazione commerciale 8 (Allegato A L.R. 17/99) & esclusa la
possibilita insediativa di grandi strutture di vendita.

3 -
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CAPO Hli
PROCEDIMENTO AMMINISTRATIVO PER IL RILASCIO DELLE AUTORIZZAZIONI

ART. 10. : :
PROCEDIMENTO AM MINISTRATIVO PER L’APERTURA, L'APERTURA. PER
SUBINGRESSO LE VARIAZIONI E:LA CESSAZIONE DI ATTIVITA’ DEGLI ESERCIZI DI

VICINATO :

1. L'apertura (sia per nuovo esercizio che per concentrazione), Paperiura per
subingresso, le variazioni (per trasferimento di sede, per ampliamento fino ad una superficie

- di vendita non superiore a mq. 250 o per riduzione di superficie di vendita, per variazione del

settore merceologico) e la cessazione di attivita di esercizi commerciali con superficie di
vendita non superiore a mq. 250 & soggetta alla sola comunicazione al comune utilizzando

-esclusivamente il prescritto modello ministeriale “Con 1" approvato dalia Conferenza
:unificata stato, regioni, citta ed autonomie locali nella seduta del 12.10.2000. Il modelio ~Con
1 deve essere compilato con le modalita fissate dalie relative istruzioni ministeriali.

-2. La comunicazione, in triplice copia con data e .firma in originale, pud essere

- -irasmessa tramite posta o presentata direttamente-all'ufficic protocollo del comune di‘lsola di
. Capo Rizzuto. In base al disposto dellart. 38, primo: comma, del D.P.R. 445/00 la

comunicazione puo essere frasmessa anche per telefax o per via telematica.

3. Conformemente al combinato disposto dell’art. 26. quinto comma, e dellant. 7,
primo comma, del D. Lgs. 114/98, 'apertura (sia per-nuovo esercizio che per concentrazione)
e le variazioni (per trasferimento di sede, per ampliamento fino ad una superficie di vendita
non superiore a mq. 250 o per riduzione di superficie di vendita, per variazione del settore
merceologico) possono essere eseguite decorsi non meno di trenta giorni dalla data di -

.ricevimento della comunicazione di cui al primo comma del presente articolo da parte del

comune

= - 4, Per I'apértura per subingresso non si applicano i termini di cui allart. 26, guinto
comma, e dell'art. 7, primo comma, del D.Lgs. 114/98 nonché degli artt.7, 8 e 9 della..
presente normativa.

5. Per Pistruttoria della pratica, il responsabile del procedimento procedera
allaccertamento dei requisiti soggettivi del richiedente (requisiti morali e, limitatamente al
settore alimentare, requisiti professionali) ‘ed alla raccolta dei pareri dell'ufficio urbanistica, -
dell'ufficio commercio e, limitatamente al settore alimentare, dell'ufficio igiene e sanita
pubblica dellAUSL n. 5. Nel caso di riduzione di superficie di vendita non & richiesto
'accertamento dei requisiti soggettivi. Nel caso di eliminazione di un settore merceologico e
nel caso di cessazione di attivita non sono richiesti né 'aceertamento dei requisiti soggettivi
né la raccolta del parere dell'ufficio urbanistica. :

6. Nel caso di comunicazione mendace, stante 'accertata carenza dei requisiti di cui
allart. 7, secondo comma, del D. Lgs. 114/98, il sindaco ordina la chiusura immediata
del'esercizio, oltre allirrogazione delle sanzioni previste dall’art. 22 de! D. Lgs. 114/98 ed alla
denuncia penale per la dichiarazione ritenuta mendace.

7. Conformemente al disposto dell’art. 22, quinto comma, del D. Lgs. 114/98 il comune
prende atto della cessata attivita qualora un esercizio di vicinato non sia attivato entro un
anno dal termine di cui al terzo comma del presente articolo o abbia sospeso Pattivita di
vendita per un periodo superiore ad un anno.

> -
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ART. 11.
AUTORIZZAZIONE. :PER LE MEDIE STRUTTUFIE DI . VENDITA-;{.-"- PRIORITA’ -
AUTOMATISMI

1. Sono soggette ad autorizzazione: o

a) l'apertura d| esercm commerciali con superﬁme di vendlta cempresa tra mg. 251 e
mgq..2.500;

b) la concentraznone di due o plu esercizi con superﬂme dl vendita compresa tra mq.
251 e mq. 2.500;

¢) il trasferimento di sede di esercizi commerciali con superflcle di vendita compresa
tra mqg. 251 e mqg. 2.500;

d) 'ampliamento della- superficie di vendita di esercizi gia in attivita con superficie
superiore a mq. 250 e fino ad una superficie di mq. 2.500;

g) 'ampliamento della superficie di vendita a seguito di accorpamento dl esercizi gia in
attivita, fino ad una superficie di mq. 2.500;

f) lestensione del settore merceologico di esercizi gla |n att|V|ta con superﬁme
superiore a mq 250 e flno ad una superficie di mg. 2.500.

- 2. Le autorizzazioni N rispettivamente N allapertura,  alla :eoncentrazione, af -
trasferimento di sede, all'ampliamento della superficie di vendita e alla estensnone del settore
merceologico sono soggette:

- alla verifica dei requisiti di accesso all’attivita di cui all'art. 5 del d Igs. 114/98;

- alla verifica delle criteri fissati negli articoli 4 e 5 della presente normativa.

- 3. Le domande. di richiesta di rilascio di autorizzazione per le medie strutture di vendita
dovranno essere formulate con le modalita fissate negli articoli 11, 12, 13 e 14 della presente
normativa. = -

-4, Nel caso di piu domande concorrenti (si considerano corncorrenti le domande
regolarmente inoltrate .al Comune nel corso dello stesso mese del calendario ) relative
all'apertura di medie e grandi strutture di vendita & data priorita a quelle che prevedono la
concentrazione di due o pid preesistenti medie o grandi strutiure di vendita purché
sussistano le condizioni di cui ai commi 1 e 2 dell'art. 5 della legge regionale 17/99.

5. L'autorizzazione non pud essere negata quando si tratti di apertura 0 ampliamento
di una media struttura di vendita nel caso si tratti di concentrazione o accorpamento di
esercizi gia autorizzati ai sensi dell’art.24 della legge 426/71 per la vendita di prodotti di largo
e generale consumo. L’ampliamento deve essere contenuto entro i limiti dimensionali previsti
per la media struttura; la:superficie della nuova media strutiura e la superficie concessa in
aggiunta nel caso dellampliamento non pud superare i 250 mg. moltiplicato.il numero degli
esercizi concentrati 0 accorpati.ln questi casi, I'autorizzazione ¢ rilasciata entro 30 giorni
dalla data di ricevimento della domanda e comporta la revoca dei titoli autorizzatori relativi
agli esercizi concentrati o accorpati.
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T e 7

ART. 12.
PROCEDIMENTO AMMINISTRATIVO PER IL. RILASCIO DELLE AUTORIZZAZIONI PER
L’APERTURA DI MEDIE STRU'I'I'URE DI VENDITA ' .

1. Per il nIasclo dell'autorizzazione per 'apertura di una media struttura di vendita (sia
per nuovo esercizio che per concentrazione) il richiedente deve presentare al comune di
Isola di Capo Rizzuto apposita domanda in bollo utilizzando esclusivamente il ‘prescritto
modello ministeriale “Can 2" approvato dalla Conferenza unificata stato, regioni, citta ed
autonomie locali nella seduta del 12.10.2000. Il modello “Can 2" deve essere compilato con
le modalita fissate dalle relatlve istruzioni ministeriali. . S

2. La domanda puo gssere trasmessa tramite posta o presentata direttamente
allufficio protocolio del comune di Isola di Capo Rizzuto. In base al disposto dell'art.~38,
primo comma, de! D.P.R. 445/00 la domanda pud essere trasmessa anche per telefax o per
via telematica. -

3. La domanda di autorlzzazmne di cui al primo comma del presente artlcolo dovra
essere integrata con la seguente documentazione:

a) una relazione illustrativa contenente gl| eiemenh per la valutazione:della conformlta-
- dellinsediamento. alle: previsioni degli strumenti urbanistici comunallee ‘alla
programmazione territoriale regionale; :

b) il progetto definitivo dell’intervento, comprendente piani e sezioni del fabbricato con
indicazione delle superfici e delle destinazioni d’'uso dei locali, planimetrie..con
indicazioni delle superfici delle aree a parcheggio e delle aree {ibere, e degh
accessi e dei percorsi veicolari;

¢) relazione tecnico-economica suila iniziativa proposta contenente le previsioni
occupazionali per la nuova siruttura e una valutazione dellimpatto sulla rete di
vendita e, sulla viabilitd nellarea di presunta attrazione, tenendo conto della
popolazione reSIdente e fluttuante.

ey

3

4. Entro cinque giorni dal ricevimento della domanda il responsabile del procedimesnto
trasmettera al richiedente la comunicazione di avvio del procedimento dove saranno indicati:

a) 'oggetto del procedimento;

b) l'ufficio in cui si pud prendere visione degli atti;

¢) il responsabile del-procedimento.

i

5. Nel caso di domande prive delle indicazioni di cui allart. 9, comma 2, del d.lgs
114/98 o degli elementi di cui al comma precedente, il responsabile del procedimento
provvedera a trasmettere al richiedente, entro dieci giorni dal ricevimento della domanda,
apposita richiesta di-integrazione o regolarizzazione. Dalla data di richiesta di integrazione si
interrompono i termini del procedimento. Questi cominceranno successivamente a decorrere
dalla data di regolarizzazione efo di presentazione della documentazione integrativa.

Qualora linteressato non proceda alla integrazione o regolarizzazione della domanda nel
termine di 30 giorni, la stessa si intende rinunciata.

6. Per Tlistruttoria della pratica, I responsabile del procedimento provvedera
al’accertamento dei requisiti soggettivi del richiedente (requisiti morali e, limitatamente al
settore alimentare, requisiti professionali) e alla raccolta dei pareri dell'ufficio urbanistica e,
limitatamente al settore alimentare, dell'ufficio igiene e sanita pubblica dell AUSL n. 5.
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7. Entro novanta giorni dalta data di ricevirnento della domanda o, se richiesta, della

‘. /documentazione integrativa, il responsabile del-procedimento provvedera a notificare al

richiedente l'accoglimento dell’istanza e il nlasc|o dell’autorizzazione amministrativa o,
evpntualmente il suo dlmego : :

. :8. Qualora entro | termlnl di cui aI seﬂlmn comma del presente amcolo non -sia
“notificato né accoglimento né il diniego dell istanza: di autonzzazuone la domanda si mtende,
accolta. :

9. Conformemente al disposto dell'art. 22, quarto comma, del D. Lgs. .114/98 .
l'autorizzazione all'apertura di una media struttura di vendita € revocata qualora 'esercizio
non sia attivato entro un anno dalla data della notifica- dell'accoglimento dell’istanza e del
nlascno dellautorizzazione amministrativa. :

- "ART. 13,
~ \PROCEDIMENTO AMMINISTRATIVO-PER IL RILASCIO DELLE AUTORIZZAZIONI PER-- - <" -

4L TRASFERIMENTO DI SEDE DELLE MEDIE STRUFTURE DI VENDITA

s 1. Per il rilascio dell’'autorizzazione per il-trasferimento di sede di una media struttura di -
vendita il richiedente deve presentare al comune di Isola di Capo Rizzuto apposita domanda:+ <
in bollo utilizzando esclusivamente il prescritto modello ministeriale ~Can 2" approvato dalla
- Conferenza unificata stato, regioni, citta ed autonomie locali nella seduta del 12.10.2000. |l
modello “Can 2" deve essere «compllato con le modalita fissate dalle relatlve istruzioni
ministeriali.

, .2. La domanda pud essere trasmessa tramite posta o presentata direttamente - -
allufficio protocollo del comune di Isola di Capo Rizzuto. In base al disposto dell’art. 38,
primo comma, del D.P.R. 445/00 la domanda puo essere trasmessa anche per telefax o per
via telematica.

:: 3. La domanda di autorizzazione di cui al primo comma del presente articolo dovra essere
integrata con la seguente documentazione:

. a) unarelazione ilustrativa contenente gli elementi per la valutazione della conformita
z .« dellinsediamento alle previsioni degli strumenti urbanistici comunali e alla
: programmazione territoriale regionale; :

b) il progetto definitivo dell'intervento, comprendente piani e sezioni del fabbrlcato con
indicazione delle superfici e delle destinazioni d’'uso dei locali, planimetrie con
indicazioni delle superfici delle aree a parcheggio e delle aree libere, e degli
accessi e dei percorsi veicolari;

c) relazione tecnico-economica sulla iniziativa proposta, contenente le previsioni
occupazionali per la nuova struttura e una valutazione dell'impatto sulla rete di.
vendita e, sulla viabilita nellarea di presunta aftrazione, tenendo conto della
popolazione residente e fluttuante.
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4. Entro cinque giorni dal ricevimento della domanda il. responsabile del procedimento

. trasmettera-al richiedente ia comunicazione di avvio del procedlmento dove saranno mdlcatl

' a) 'oggetto del procedlmento ;

b} I'ufficio in cui si pud prendere visione degli atti;

c) il responsablle del procedlmento .
5 Nel caso di domande prive delle |ndica2|on| d[ cui¢ aII art 9, comma 2, del d. Igs

114/98 o degli elementi di cui al comma precedente, il responsabile del procedimento

provvedera a trasmettere al richiedente, entro dieci giorni dal ricevimento della domanda,

apposita richiesta di integrazione o regolarizzazione. Dalla data di richiesta di integrazione si

interrompono i termini del procedimento. Questi cominceranno successivamente a decorrere

dalla data di regolarizzazione e/o di presentazione della documentazione integrativa.

Qualora l'interessato non proceda alla integrazione o regolanzzazmne della domanda nel

termine di 30 giorni, la stessa si intende rinunciata.

6. Per [listruttoria della pratica, il responsabile. del procedimento provvedera alla
raccolta dei pareri dell'ufficio urbanistica, dell’ufficic commercio ‘e, limitatamente al settore
allmentare deil UffICIO |g|ene e sanlta pubbllca deII AUSL n: 5
7 Entro novanta giorni dalla data di rlcewmento della domanda o, se richiesta, della
documentazmne integrativa, il responsabile del procedimento provvedera a notificare al
richiedente l'accoglimento della domanda e il rilascio dell autonzzaznone amministrativa o,
eventualmente,:il suo diniego. . .
BT F] B 3
8 Qualora entro i termini di cui al settimo comma del presente articolo non sia
notificato né I'accoglimento né il diniego dell’lstanza di autorizzazione, la domanda si intende
- accolta. :

9. Conformemente al disposto dellart. 22, quarto comma, del d.lgs. 114/98
l'autorizzazione al trasferimento di sede di una media struttura di vendita & revocata qualora-
I'esercizio non sia trasferito nella nuova sede emtro un annc: dalla data della notifica
. dell'accoglimente dell’istanza e del rilascio dell’autorizzazione amministrativa.

ART. 14.
PROCEDIMENTO AMMINISTRATIVO PER IL FIILASCIO DELLE AUTORIZZAZIONI PER
L’AMPLIAMENTO DI SUPERFICIE DI VENDITA DELLE MEDIE STRUTTURE DI VENDITA

1. Per. il rilascio dellautorizzazione per Pampliamento di superficie di una media
struttura di vendita (anche a seguito di accorpamento di due: o=pit esercizi) il richiedente
- deve presentare al comune di Isola di Capo Rizzuto apposita domanda in bollo utilizzando
" esclusivamente il prescritto modello ministeriale ~“Can 2" approvato dalla Conferenza
unificata stato, regioni, citta ed autonomie locali nella seduta del 12.10.2000. Il modello ~Con
2" cbve essere compilato con le modalita fissate dalle relative istruzioni ministeriali.

2. La domanda pud essere trasmessa tramite posta o presentata direttamente
all'ufficio protocolio del comune di Isola di Capo Rizzuto. In base al disposto dell’art. 38,
primo comma, del D.P.R. 445/00 la domanda puo essere trasmessa anche per telefax o per
via telematica.

3. La domanda di autorizzazione di cui al primo comma del presente articolo dovra
essere integrata con la seguente documentazione:

- 4 L
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a) una relazione illustrativa contenente gli elementi per la valutazione della conformita
dellinsediamento .talle previsioni degli strumenti urbanistici comunali e alla
-, programmagzione territoriale regionale; -
b} il progetto definitivo-dell'intervento, comprendente planl e sezioni del fabbncato con
: indicazione delle-superfici @ delle destinazioni d’'uso dei locali, planimetrig con
= indicazioni delle ‘superfici delle aree a parchegglo e delle aree. hbere e degli
. raccessi e dei percorsi veicolari;
¢) relazione -tecnico-economica sulla iniziativa proposta contenente Ie previsioni
occupazionali per la nuova struttura e una valutazione dellimpatto sulla rete di
vendita e, sulla viabilita nellarea di presunta attrazione, tenendo conto della
popolazione residente e ﬂuttuante :

4. Entro cinque giorni dal ricevimento della domanda il responsabile del procedimento
trasmettera al richiedente la comunicazione di avvio del procedlmento dove saranno indicati:

a) Ioggetto del procedlmento

b) l'ufficio in cui si pud prendere visione degli atti;

c) il responsabnle del procedimento.

‘50 NeI caso«di domande prive delle indicazioni di ¢ui all'art:-9, comma 2 del d.Igs
114/98 o degli elementi di:cui al comma precedente, il responsabile del-procedimento
provvedera a trasmettere al richiedente, entro dieci giorni dal ricevimentordella domanda,
apposita richiesta di integrazione o regolarizzazione. Dalla data di richiesta di integrazione si
interrompono i termini del procedimento. Questi cominceranno successivamente a decorrere
dalla data di regolarizzazione e/o di presentazione della documentazione integrativa.
Qualora.linteressato non proceda alla integrazione o regolar;zzazmne della domanda nel
termine di 30 giorni, la stessa si intende rinunciata. : :

6. Per listruttoria della pratica, il responsabile .del procedimento provvedera alla
raccolta dei pareri dell'ufficio urbanistica, dell'ufficio commercio e, Itmltatamenteq al settore
alimentare, dell’ ufflcna |giene e sanlta pubblica dellAUSL n:-5.

7. Entro novanta giorni dalla data di ricevimento della domanda 0, se nchaesta della
documentazione integrativa, il responsabile del procedimento provvedera a notificare al
richiedente l'accoglimento della domanda e il rilascio del’autorizzazione amminisirativa o,
eventualmente, il suo diniego.

8. Qualora entro i termini di cui al settimo comma del presente articolo non sia
notificato né I'accoglimento né il diniego dellistanza di autorizzazione, la domanda si intende
accolta.

9. Conformemente al disposto dellart. 22, quarto comma, del D.: Lgs. 114/98
lautorizzazione allampliamento di una media struttura di vendita € revocata qualora
Fesercizio non venga ampliato entro un anno dalla data della notifica dell’accoglimento
dellistanza e del rilascio dell'autorizzazione amministrativa.
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ART. 15.

PROCEDIMENTO AMMINISTRATIVO PER IL RILASCIO DELLE AUTOHIZZAZIONI PER
L'ESTENSIONE DI SETTORE MERCEOLOGICO DELLE MEDIE STRUTTURE: Di
VENDITA S - o

1. Per il rilascio dellautorizzazione per I'estensione di .settore merceologico il
tichiedente deve presentare al comune di Isola di Capo Rizzuto apposita domanda in bollo
utilizzando esclusivamente il prescritto modello ministeriale “Con 2" approvato dalla
Conferenza unificata stato, regioni, citta ed autonomie locali nella seduta.del 12.10.2000. ||
modello “Con 2" deve essere. compllato con le modalita fissate dalle relative istruzioni
mmlsterlall '

2. La domanda pu0 essere trasmessa tramite posta o presentata direttamente
all'ufficio protocollo del comune di Isola di Capo Rizzuto. In base al disposto dell’art. 38,
primo comma, del D.P.R. 445/00 Ia domanda puod essere trasmessa anche per telefax 0 per
via telematlca

&,

3. La domanda di autonzzaz;ene d| cui al primo comma del presente artlcolo dovra
L essere integrata con la seguente documentazione:
a) una relazione illustrativa-contenente gli elementi per la valutazione della conformlta
; dell’insediamento alle -previsioni degli strumenti urbanistici comunah e aHa
programmazione territoriale regionale; -
b) il progetts definitivo dell'intervento, comprendente piani e sezioni del fabbricato con
indicazione delle superfici e delle destinazioni d’'uso dei Jocali, planimetrie con
S indicazioni delle superfici delle aree a parcheggio e delle aree libere, e degll
accessi e dei percorsi veicolari;
¢) relazione tecnico-economica sulla iniziativa proposta, contenente le prewsu)nl
occupazionali per la nuova struttura e una valutazione dell'impatto-sulla rete di
¢ vendita e, -sulla viabilita nel’area di presunta attrazione, -tenendo conto della
popolazione residente e fluttuante.

4. Entro cinque giorni dal ricevimento della domanda il responsabile del procedimento
trasmettera al richiedente la comunicazione di avvio del procedimento dove saranno indicati:

a) I'oggetto del procedimento;

b) l'ufficio in cui si pud prendere visione degli atti;

¢) il responsabile del procedlmento . 5

5. Nel caso di domande prive delte indicazioni di cui allart. 9, comma 2, del d Igs
114/98 o degli elementi di cui al comma precedente, il responsabile del procedlmento
provvedera a trasmettere al richiedente, entro dieci giorni dal ricevimento della domanda,
apposita richiesta di integrazione o regolarizzazione. Dalla data di richiesta di integrazione si
interrompono i termini del procedimento. Questi cominceranno successivamente a decorrere
dalla data di regolarizzazione efo di presentazione della documentazione integrativa.

Qualora linteressato non proceda alla integrazione o regolarizzazione della domanda nel
termine di 30 giorni, la stessa si intende rinunciata. ;

6. Per Tlistruttoria della pratica, il responsabile del procedimento provvedera alla
raccolta dei pareri dellufficio urbanistica, delfufficio commercio e, limitatamente al settore
alimentare, dell'ufficio igiene e sanita pubblica dellAUSL n. 5. Nel caso di estensione al

k4 o
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settore alimentare, il responsabile del prowedlmento orowedera anche all’accertamento dei
reqwsntu professionali. .

7 Entro novanta giorni dalla data di nce\nmento della domanda o, se rlchlesta della
documentazlone integrativa, il responsabile del procedimento provvedera a notificare al
richiedente Iaccogllmento dellistanza e |l rllascm oell autorizzazione amministrativa o,
eventualmente, il suo diniego. T :

8. Qualora entro i termini di cui al settimo comma del presente articolo non venga

. notificato né I'accoglimento né il diniego. dell'istanza di autorizzazione, la domanda si intende -

‘accolta.

s

9. Conformemente al disposto deII art. 22, qual‘[o comma, del D. Lgs. 114/98
l'autorizzazione all'estensione di settore merceologlco e revocata qualora I'estensione stessa
non venga attivata entro un anno dalla data della. notlflca dellaccoglimento dell'istanza e del

rilascio dell autorizzazione amministrativa.

ART. 16.

-+ PROCEDIMENTO AMMINISTRATIVO PER. L’APERTURA PER SUBINGRESSO 'DELLE - w: % ©
* MEDIE STRUTTURE Di VENDITA ekl :

1. Conformemente al disposto dell’art. 26, qumto comma, del D. Lgs. 114/98 I'apertura
per subingresso, per trasferimento di proprieta per atto tra vivi o per causa di morte e per .

. trasferimento di gestione, e soggetta alla sola comunicazione che dovra essere trasmessa al

comune di Isola di Capo Rizzuto sul prescritto modello ministeriale ~“Can 3" approvato dalla
Conferenza unificata stato, regioni, citta ed autonomie locali della seduta del 12.10.2000. Il
modello “Can 3" deve essere compllato con le modalita fissate daile relative |stru2|on|

-ministeriali.

2. La comunicazione, in triplice copia con data e firma in originale, pud -essere

trasmessa tramite posta o presentata direttamente-all'ufficie protocollo del comune di Isola di

Capo Rizzuto, allegando copia dell’atto di trasferimento. In base al disposto dell’art: 38, primo
comma, del D.P.R. 445/00 la comunicazione pu¢ essere trasmessa anche per telefax o per
via telematica.

3. Entro cinque giorni dal ricevimento della comunicazione il responsabile del
procedimento trasmettera al richiedente I'avviso di- avvio del procedlmento dove saranno
indicati:

a) l'oggetto del procedimento
«b). P'ufficio in cui si pud prendere visione degli atti; . .
c) il responsabile del procedlmento i

4. In caso di comunicazione rncompleta 0 irregolare, il responsabile del procedlmento
provvedera a trasmettere al richiedente, entro dieci giorni dal ricevimento della
comunicazione, apposita richiesta di integrazione. - .

5. Per [listruttoria della pratica, il responsabile del procedimento provvedera
all'accertamento dei requisiti soggettivi del subentrante (reqm5|t| morali e, limitatamente al
settore alimentare, requisiti professionali).

6. Per I'apertura per subingresso non si applicano i termlm di cui all'art, 26, quinto
comma e allart. 7, primo comma, del D. Lgs. 114/98

- ®

39




- g

ART. 17. N '
PROCEDIMENTO AMMINISTRATIVO PER LA RIDUZIONE DI SUPERFICIE DI VENDITA
DELLE MEDIE STHUTTURE DI VENDITA :

]

. . N . .
1. La riduzione della superficie di vendita di un esercizio in-attivita e soggetta alla sola:

comunicazione che dovra essere trasmessa al comune di Isola di:Capo Rizzuto sul prescritto . -

modello ministeriale ~Con 3" approvato dalla Conferenza unificata stato, regioni, cifta ed .
autonomie locali della seduta del 12.10.2000. II modello ~“Con 3"deve essere compilato con

le.modalita fissate dalle relative istruzioni ministeriali. -

2. La comunicazione, in triplice copia con data e firma in- originale, pud essere
trasmessa tramite posta o presentata direttamente alfufficio protocollo del comune di Isola di
Capo Rizzuto.. In base al disposto dell’art. 38, primo comma, del D.P.R. 445/00 la
comunicazione pud essere trasmessa anche per telefax o per via telematica. Alla
comunicazione dovra essere allegata la planimetria. del locale prima della riduzione della
superficie di vendita e planimetria del locale a sequito della riduzione della superficie di

“véndita, redati€ i opportuna scala’ da un tecnico abllttato -con-1a suddivisione tra- superflcle A

di vendita e superﬂme utilizzata per altri usi. SRR

3. Entro cihque giorni dal ricevimento della comunicazione il responsabile del
procedlmento trasmettera al richiedente l'avviso di avvio del procedlmento dove saranno
indicati:

a) l'oggetto del procedrmento

b) I'ufficio in cui si puo prendere visione degll atti;

. ¢) il responsabile del procedimento.

4. In casc di.comunicazione incompleta-o irregolare, il responsabile del procedimento -+

provvedera- a trasmettere al richiedente, entro dieci--giorni wal ricevimento della

- gomunicazione, apposita richiesta d’integrazione. Dalla data di richiesta di integrazione

g'interrompono i termini del procedimento. Questi cominceranno successivamente a
decorrere dalla data di presentazione della documentazione integrativa.

5. Per [listruttoria della pratica, il responsabile.-del procedimento provvedera alla

‘raccolta deixpareri dell'ufficio urbanistica, dell'ufficio commercio e, limitatamente al settore

alimentare, dell'ufficio igiene e sanita pubblica del’AUSL n. 5.

6. Decorso il termine di trenta giorni senza che siano: intervenuti provvedimenti
interdettivi da parte del responsabile del procedimento, il richiedente potra effettuare la

riduzione della superficie di vendita comunicata.
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ART. 18. oL
PROCEDIMENTO - AMMINISTRATIVO PER LA . RIDUZIONE Dl .-SETTORE
MERCEOLOGICO DELLE MEDIE STRUTTURE DI VENDITA:.. R

1. La: riduzione di settorel.merceologicé di un esercizio in attivita & soggetta-alla sola
comunicazione che dovra esseretrasmessa al comune di Isola di Capo Rizzuto sul-prescritio
modello ministeriale ~Can- 3" approvato dalla Conferenza unificata stato, .regioni, citta ed
autonomie locali della seduta del 12.10.2000. Il modello “Can 3" deve essere compilato con -
le modalita fissate. dalle relative istruzioni ministeriali. :

2. La comunicazione, in triplic‘:e copia con data e firma in originale, pud essere
trasmessa tramite posta o presentata:direttamente al’ufficio protocollo del comune di Isola di
Capo Rizzuto. In base al disposto delfart. 38, primo comma, dei: D.P.R: 445/00 la
comunicazione puo essere trasmessa anche per telefax o per via telematica.

: 3. Entro cinque giorri- dal. ricevimento della comunicazione il responsabile del
procedimento trasmettera ‘al- rrchledente l'avviso di awvio “del proced1mento dove saranno - -
indicati: - ST -

a) I'oggetto del procedimento;:. . v
b) l'ufficio in cui si pudrprendere visione degli atti; o
c) il responsabile del procedimento.

4. In caso di comunicazione incompleta o irregolare, il responsabile del procedimento
provvederda a trasmettere al richiedente, entro dieci giomi dal ricevimento : della
comunicazionei apposita richiesta di integrazione. Dalla data di-richiesta di integrazione si
interrompono i termini del procedimento. Questi cominceranno successivamente a decorrere
dalla data di presentazione della docémentazione integrativa. T i

5. Decorso il termine di trenta giorni senza che siano intervenuti provvedimenti
interdettivi da parte del.-responsabile del procedimento, il nchtedente potra effettuare la
riduzione del settore merceologico. : ;

P

ART. 19. o
PROCEDIMENTO AMMINISTRATIVO PER LA CESSAZIONE DI ATTIVITA’ DELLE MEDIE
STRUTTURE DI VENDITA -

1. Conformemente al disposto dellart. 26, guinto comma, de! D. Lgs. 114/98 la
cessazione di attivitd & soggetta alla sola comunicazione che dovra essere trasmessa al
comune di Isola di Capo Rizzuto sul prescritto modello ministeriale “Can 3" approvato dalla
Conferenza unificata stato, regioni, citta ed autonomie locali della seduta det 12.10.2000. |i
modello “Can 3" deve essere compilato con le modalita fissate dalle relative istruzioni
ministeriali.

2. La comunicazione, in triplice copia con data e firma in originale, pud essere
trasmessa tramite posta o presentata direttamente all’'ufficio protocollo del comune di isola di
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Capo Rizzuto. In base al disposto deliart. 38, primo comma, del D.P.R. 445/00. Iaw

comunicazione puo essere trasmessa anche per telefax o per via telematlca - P

3. Per la cessazione di att;wta non- si applicano i termini di cu1 aII art. 26 qumto-'
comma, e all'art. 7, prlmo comma, del D Lgs 114/98 . Y
© ART. 20. | .
. PROCEDIMENTO AMMINISTRATIVO PER IL RILASCIO DELLE AUTORIZZAZIONI PER

- LE GRANDI STRUTTURE DI VENDITA

1. Le domande di autorizzazione per l'apertura di esercizi commerciali (sia per nuovo
“esercizio che per concentraziong) con. superficie di vendita superiore a 2.500 mgq.,
< debitamente in bollo, vanno trasmesse al comune di isola di Capo Rizzuto utilizzando il
. prescritto modello ministeriale ~Can 2" approvato dalla Conferenza unificata stato; regioni,
cittd ed autonomie locali nella seduta del 12.10.2000, nel rispetto delle prescrizioni fissate..
dallart. della L.R.17/99. In base al disposto dell'art. 38, primo comma, del D.P.R. 445/00 la
domanda puo essere trasmessa anche per telefax o per via telematica. o

T - 2. Per il rilascio dell au’fcnzzaz:one S procedera conformemente al dlsposto deii art ?--‘
- della L.R. 17/99. ; -

3. Sono soggette ad autorizzazione anche le seguenti variazioni nelle caratteristiche

. delle grandi strutture di vendita:

- frasferimento di sede;
- ampliamento di superficie di Vendlta
- ampliamento di superficie di vendita a seguito di accorpamento;
- estensione di settore merceologico. :
4. Sono soggette a sola comunicazione: -
- Papertura per subingresso; ' :
- la riduzione di superficie di vendita;
- l]a riduzione di settere merceologico; : -
- la cessazione di attivita.

5.11 responsabile del procedimento, verificata la completezza della documentazione,
entro il giorno 15 di ciascun mese trasmette alla Regione copia delle istanze e dei-relativi
allegati ( punti a), b), ¢) art.7, comma 1 della Legge regionale 17/99 ) regolarmente inoltrate
nel mese precedente per essere esaminate in sede di Conferenza di Servizi.Analoga
documentazione pu0 essere inviata alla Provincia.La domanda documentata a norma, si
. intende accolta se non viene comunicato il dlnlego entro 120 giorni dalla indizione della -
" Conferenza di Servizi.

6.Per il funzionamento della stessa si seguiranno le disposizioni sfabilite con la
Deliberazione della Giunta regionale 07.06.2000 n.309, cosi come modlflcata ed mtegrata
dalla Delibera della Giunta regionale 09.02.2001, n.72

7.Conformemente al disposto dellart. 22, gquarto comma, del D. Lgs. 114/98
autorizzazione di cui al terzo comma del presente articolo € revocata qualora 'esercizio non
~venga attivato entro due anni dalla data di notifica dell’'accoglimento della istanza e del
rilascio del’autorizzazione amministrativa.

8.Per guanto applicabili, saranno adottati i procedimenti amministrativi dettagliati negli
articoli 11, 12, 13, 14, 15, 16 e 17 della presente normativa per le medie strutture di vendita.

E] »
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ART.21; =0 : B
- VENDITE DI LIQUIDAZIONE S N R

\*?;,L;m‘

s

CAPO IV Co
VENDITE DI LIQUIDAZIONE E DI FINE STAGIONE

Le vendite di liquidazione sono effettuate dall’esercente dettagliante per esitare in
tempo breve tutte le merci in vendita, a seguito di: cessazione dellattivita
commerciale, cessione dell’azienda, trasferimento dellazienda in altro locale,
trasformazione o rinnovo dei locali e devono essere comunicate al Comune almeno
quindici gierni prima della data di inizio della vendita.

Tali vendite possono essere effettuate in ogni periodo dellanno per una durata non
superiore a sei settimane, esclusi il mese di:dicembre ed i trenta giorni precedenti
Iinizio di ciascun periodo di vendite di fine stagione,.

E’ vietato-effettuare vendite di liquidazione con il sistema del pubblico incanto.
La-comunicazione al Comune relativa alla vendita-di liquidazione, per la quale &

: »1=fpred|sposta apposita modulistica deve essere-~corredata da una dichiarazione recante -

i seguentn elementi completi di data ed estremi: S

per.la cessazione dellattivita commerciale: di aver effettuato comunicazione di
cessazione dellattivita per gli esercizi di vicinato, atto disrinuncia all'autorizzazione

“-amministrativa per le medie e grandi strutture di vendita;
. per la cessione di azienda: di aver sottoscritto atto pubbllco di cessione o scrittura

privata registrata;
per il trasferimento del’azienda in altro locale: di aver effettuato comunicazione o
ottenuto autorizzazione al trasferimento; -

per la trasformazione o il rinnovo dei locali; di aver effettuato denuncia di inizio di
attivita o ottenuto concessione o autorizzazione edilizia per la realizzazione di opere™
edili ovvero di comunicare il rinnovo di almeno-{oftanta per.cento degli arredi, per un
importo non inferiore a € 51,64 ( pari a £ 100.000 ), esclusa IVA da comprovare
successivamente con copia delle fatture.

Al termine della vendita di liquidazione per il rinnovo e la trasformazione dei locali,

- Iesercizio deve essere immediatamente  chiuso per il tempo necessario

alleffettuazione dei lavori stessi. Non sono ammesse deroghe o proroghe alla
chiusura, tranne nel caso in cui il soggetto non abbia usufruito dell'intero periodo
previsto dalla legislazione vigente, anche nel caso d| indisponibilita della ditta
incaricata dell'esecuzione dei lavori.

per tutti i tipi di vendita di liquidazione, Iublca2|one del locali in cui deve essere
effettuata, che in caso di trasferimento sono quelli di provenienza, la data di inizio e di
fine della vendita, le merci oggetto della stessa.

Al termine delle vendite di liquidazione per il, rinnovo o la trasformazione dei locali
lesercizio deve essere immediatamente chiuso per il tempo necessario -
alleffettuazione dei lavori @ comunque per un periodo non inferiore a cingue giomi.
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ART. 22.
VENDITE DI FINE STAGIONE o . P g

Le vendite d| flne stagione riguardano esclusnvamente [ prodottl di caratigre

1

- stagionale o di moda, suscettibili di notevole deprezzamento se non vengono venduti
entro un-certo periodo di tempo.Per tali prodotti si intendono:-

a) i.generi di vestiario e abbigiiamento in genere gli accessori d| abbigliamento e
la biancheria intima;

b) le calzature, pelletterie, gli articoli di valigeria e da \nagglo

c) gli articoli sportivi;

d) gli articoli di elettronica; “

2. L'esercente che intende effettuare una vendita di fine stagione o saldo deve, darne
comunicazione :al Comune, almeno 5 giorni prima, indicando la data d’inizio e ia
durata della vendita, i prodotti oggetto della vendita e la sede dell'esercizio.

3. Tali vendite devono essere presentate al pubblico come fali e possono essere
effettuate solo dal 15 gennaio al 28 febbraio per i saldi mvernah e dal 15 luglio al 31
agosto quelll estlw : _ : o ,

ART. 23.

VENDITE PROMOZIONALI

1.

Nelle vendite promozionali vengono offerte condizioni -favorevoli di acquisto dei
prodotti in vendita; le merci offerte in promozione devono essere separate da quelle
vendute alle condizioni ordinarie, in modo che siano chiaramente distinguibili.

Le vendite promozionali dei prodotti di carattere stagionale, appartenenti al settore

merceologico non alimentare, non possono essere effettuate nel mese di dicembre,
nei perlodl deHe vendite di fine stagione e nei trenta giorni precedentl tali perlodl

gy

Le vendlte promozronall del prodotti appartenenti al settore mereeolegico ahmentare e dei
prodotti- per 'igiene della persona e della casa possono essere effettuate in qualsiasi pericdo
del’anno senza necessita di preventiva comunicazione al Comune.

ART.24. :
DISPOSIZIONI COMUNI SULLE VENDITE STRAORDINARIE (Dl LIQHIDAZIONE DI FINE
STAGIONE E PHOMOZIONALI)

1.
2.

3.
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In tutte le vendite & vietato ogni riferimento a procedure fallimentari e:simili.

Le merci devono gssere poste in vendita con Findicazione del prezzo normale, dello
sconto espresso in percentuale e del nuovo prezzo scontato o ribassato.

Durante il periodo in.cui in un esercizio vengono effettuate vendite di liquidazione e di
fine stagione & possibile porre in vendita solo le merci gia presenti nell’esercizio e nei

“locali di sua pertinenza. Ii divieto di introduzione “di ulteriori merci riguarda sia quelle

acquistate che quelle concesse in conto deposito.

Le merci oggetto di vendita straordinaria e come tali offerte devono essere separate
da quelle eventualmente poste in vendita alle condizioni ordinarie.

Le asserzioni pubblicitarie devono contenere gli estremi delle previste comunicazioni,
noncheé lindicazione della durata della vendita.

Durante le vendite di fine stagione & vietato effettuare vendite promozionali.




.= CAPOV
DISPOSIZIONI FINALI

ART.25. :
DISPOSIZIONI FINALI E TRANSITGRIE PER LE MSV

- 1.

| procedimenti autorizzatori relativi & medie e grandi strutture in essere al momento
dell'entrata in vigore del presente regolamento, per i quali non.sia- gia conclusa
listruttoria, vengono definiti secondo i termini e le disposizioni stabilite dalla Legge
Regionale, o dal presente regolamento. | termini di cui sopra decorrono dalla data di ~
entrata in vigore del presente regolamento.
Ulteriori domande per l'apertura, il trasferimento o I'ampliamento di medie e grandi .
strutture di vendita sone irricevibili fino all'adozione degli atti di adeguamento degli
strumenti urbanistici adottati ai sensi e per gli effetti della Legge Regionale, e delle
Direttive dovendo comunqgue aver riferimento ai parametri:per la loro- |ndIV|duaZ|one

005| come deflnlt: daIIa Glunta Reglonale

ART. 26. o
TRATTAMENTO DEI DATI PERSONALI

1.

Nell'adempimento delle competenze attribuite dal presente regoiamento i competenti
uffici dell'l Amministrazione Comunale sono autorizzati al trattamento dei dati personali
necessari ed |nd|spensablll per l'esercizio delle funzioni prewste e/o per il rilascio degli
atti.
Il trattamento dei dati avverra.nel rlspetto della legge 675/1996 e della-vigente
normativa in materia, anche per quanto attiene alle misure minime di sicurezza di cui
al D.P.R. 318/1999.

| dati saranno trattati, in via preferenziale, in forma elettronica. .
E' consentita la trasmissione dei dati trattati mediante i sistemi informatici di
comunicazione per lo scambio di informazioni fra uffici o per la comumcazmne con
soggetti esterni. B

E' garantito in ogni caso all'interessato I'esercizio dei diritti di cui all'art. 13 della Iegge
675/1996.

ART. 27.
ABROGAZIONI ED EFFICACIA | s

1.

Dalla data di entrata in vigore del presente regolamento sono abrogate tutte le norme
incompatibili contenute in precedenti regolamenti comunali o “altri atti comungque
denominati aventi valore normativo, salvo le deroghe ed eccezioni espressamente
previste.

Ogni modificazione o abrogazione delle disposizioni contenute nel.. presente
regolamento pud avvenire esclusivamente mediante abrogazione o modificazione -
espressa delle stesse.
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COMUNE DI ISOLA di CAPO RIZZUTO

PROVINCIA DI CROTONE

DELIBERAZIONE DEL COMMISSARIO REGIONALE AD ACTA

N° 11 Reaqistro del Consiglio Comunale
del 3.6.2003

OGGETTO: PIANO DI SVILUPPO E VALORIZZAZIONE DELLA RETE DISTRIBUTIVA DI |
VENDITA - DISCIPLINA COMUNALE PER !lL. COMMERCIO Al. DETTAGLIO SU AREE
PRIVATE IN SEDE FISSA — APPROVAZIONE -

L'anno 2003, il giorno 3 del mese di Giugno alle ore 18.00 nell'Ufficio di segreteria del
Comune di Isola di Capo Rizzuto, presente il Segretario comunale Dr. Emidio
Mastrandrea, il sottoscritto Dr. Carmine Zinzi, nella qualita di

'COMMISARIO REGIONALE AD ACTA

Con i poteri del Consiglio Comunale di cui all'art. 42 del D.Lgs. 26'7/2000, a cid autorizzato
dalla Giunta Regionale con delibera n.898 del 10/10/2002

ESAMINATA la proposta di deliberazione, formulata dal responsabile del Servizio Commercic e
qui allegata ad oggetto: “PIANO DI SVILUPPO E VALORIZZAZIONE DELLA RETE
DISTRIBUTIVA DI VENDITA - DISCIPLINA COMUNALE PER IL COMMERCIO AL DETTAGLIO
SU AREE PRIVATE IN SEDE FISSA — APPROVAZIONE -

CONSIDERATO che il Piano, cosl come redatto ed integrato, con i relativi allegati, & stato
asaminato dal Commissario ad acta ; :

Che il Pianc predisposto dal Comune, dopo aver analizzato la struttura della rete commerciale di

vendita nelle varie tipologie, elabora gli indirizzi di programmazione per l'insediamento delle nuove
attivita commerciali a posto fisso;

Che il Piano medesimo disciplina le suddette attivita da insediare nonché quelle esistenti;

RITENUTO che |l Piano medesimo, cosi come sopra elaborato e descritto, si- presenta
perfettamente in linea con gli indirizzi programmatici definiti dalia Regione Calabria, nonché con le
esigenze espresse dal Comune di lsola di Capo Rizzuto;

PRESO ATTO, altresi, che il Piano & riferito all'arco di validita temporale della programmazione @/

regionale di cui alla legge regionale n.17 del 11.06.1999, nonché alla delibera del Consiglio
Regionale n.409 del 18.01.2000;

Tutto cid premesso e considerato, ritenuto di dover approvare il Piano per le attivita commerciali in
sede fissa con i relativi regolamenti ed allegati come sopra elencati;




Atteso che il presente provvedimento non e soggetto, per sua natura, al parere di regoiar;ta
contabile di cui al medesimo art.151, comma 4, del D Lgs. 267/2000;

- VISTO fart. 42 del T.U.E.L. n. 267 del 18.08.2000;

ACQUISITE i pareri favorevoli di cui all'art. 49, comma 1, della medesima legge in ordine
alla regolarita tecnica che si allega alla presente a formarne parte integrante e sostanziale;

DELIBERA

1) di prendere atto della proposta di deliberazione di cui alloggetto in premessa
richiamata, approvandola integralmente;

'2)Dare atto che il Piano con l'annesso regolamento entrera in vigore il 15° giorno di
pubblicazione all'albo, a seguito det deposito del Piano per 09 gg. consecutivi e 'eventuale

presentazione di osservazioni nei 5 gg.successivi (in mancanza il Piano si intende
approvato in via definitiva).

IL SEGRETARIO COMUNALE IL COMIMSSARIO REGIONALE AD ACTA
Dr. Emidlo STRANDREA Dr. Carmine ZINZI

(




- COMUNE di ISOLA di CAPO RIZZUTO
PROVINCIA Di CROTONE

PROPQOSTA DELL' AREA DELLE ATTIVITA’ PRODUTTIVE
SERVIZIO COMMERCIO E POLIZIA AMMINISTRATIVA

OGGETTO: PIANO DI SVILUPPO E VALORIZZAZIONE DELLA RETE DISTRIBUTIVA DI
VENDITA - DISCIPLINA COMUNALE PER IL COMMERCIO AL DETTAGLIO SU AREE
PRIVATE IN SEDE FISSA — APPROVAZIONE -.

VISTO il decreto legisiativo 31.03.1998, n.114 ad oggetto “Riforma delfa disciplina relativa al
seffore del commercio, a norma delf'art.4, comma 4, della legge 15.03.1997, n.587;

VISTA la legge regionale 11.06.1999, n.17 ad oggetto "Diretlive regionali in materia di commercio
in sede fissa”,

VISTA fa deliberazione del Consiglic regionale 18.01.2000, n.409 ‘“Indinzzi e cnter di
programmazione delle medie e grandi strutture di vendita in attuazione del D.L gs. n.114/98 e della
legge regionale n.17/99", :

VISTA la deliberazione defla Giunta regionale 20.03.2000, n.238 “Direttive afle Amministrazioni

“comunali di indinizzo interpretativo ed applicativo della disciplina normativa concemente fa riforma
~% 17 del commercio®;

r

Z)’% Ty VI' TA la deliberazione del Commissario ad Acta n.196 def 02.12.2002 ad oggetto “Formu!az:one
_"}.: A& ,_,de{ Piano Comunale inerente fa rete distributiva al commercio in sede fissa, ai sensi del D.Lgs.
R W/14/98 ed alla legge regionale.n,17/99 - Conferimento incarico” con la quale, & stato affidato
5?5;3 arico ad un gruppo di lavoro costituito da dipendenti del Comune di Isola di Cape Rizzuto nelle
\\4.~ r

persone di Arena Pasquale, Ferraro Francesco, Codamo Giuseppe, Biondi Agostino e Chiodo
Giovanni, di procedere alla formulazione del piano comunale inerente [a rete distributiva al
commercio sulle aree private, composto da:
- unarelazione generale;
- una relazione riguardante e norme sul procedimento per le domande di apertura,
trasferimento di sede ed ampliamento delle medie strutture di vendita;
- una relazione inerente gl indirizzi e criteri di programmazione dello sviluppo e della
' valorizzazione dell'intera rete distributiva locale, comprensiva di tutte le diverse tipologie di
vendita al dettaglio, dagli esercizi di vicinato aile medie strutture di vendita;
- una relazione relativa agli strumenti di promozione e sviluppo del tessuto commerciale nei
centn storici;
- valutazione ed evéntuale adeguamento degli strumenti urbanistici generali ed attuativi e dei
regolamenti di polizia locale;
avvalendosi del responsabile dell'Ufficio Commercio per la redazione degli interventi norma’uw e
con il compito del coordinamento di tutte le incombenze a carico del Comune relative ai diversi
settori interessati ( Ufficio Tecnico - Sezione Urbanistica, Servizi demografici ) e dalfArch.
Francesco Ferraro gia impegnato per conto del’Ente cfo ' Ufficic di progettazione del Comune;

VISTI gli elaborati predisposti dal sopra citato gruppo di lavero e che risultano cosi composti:

-  RELAZIONE - STUDI PRELIMINARI

- ACCERTAMENTO DELLA CORRISPONDENZA DEGLI STRUMENTI URBANISTICI
GENERAL|I ED ATTUATIVI ALLE DIRETTIVE DI CUI ALLA I NR.17/99 — DISCIPLINA .
ATTUATIVA DI URBANISTICA COMMERCIALE




CRITERI PER L RILASCIO DELLE AUTORIZZAZIONI E NORME SUL PROCEDIMENTOQ
AMMINISTRATIVO

REGOLAMENTC COMUNALE Dl POLIZIA PER LA DISCIPLINA £ L'ESERCIZIO DEL
COMMERCIO AL DETTAGLIO SU AREE PRIVATE IN SEDE FISSA

- TAVOLEN°1-2-3-4-5-6-7-8-9-10-11;

- TAVOLARn® 12

- TAVOLA GENERALE DELLE ATTIVITA" INDIVIDUATE PER LUINSEDIAMENTQO DELLE
MEDIE STRUTTURE DI VENDITA.

CONSIDERATO che il Piano, cosi come redatto ed integrato, con i relativi allegati, & stato
esaminato dal Commissario ad acta;

Che il Piano predisposto dal Comune, dopo aver analizzato la struttura della rete commerciale di

vendita nelle varie tipologie, elabora gli indirizzi di programmazione per l'insediamento delle nuove
attivith commerciali a posto fisso;

Che il Piano medesimo disciplina le suddette attivita da insediare nonché quelle esistenti;

RITENUTO che il Piano medesimo, cosi come sopra elaborato e descritto, si presenta

perfettamente in linea con gl indirizzi programmatici definiti dalla Regione Calabria, nonché con le
esigenze espresse dal Comune di Isola di Capo Rizzuio;

PRESQO ATTO, altresi, che il Piano & riferito al'arco di validita temporale della programmazione
regionale di cui afla legge regionale n.17 del 11.06.1999, nonché zlla delibera del Consiglio
Regicnale n.409 dei 18.61.2000;

Tutto cid premesso e considerato, ritenuto di dover approvare il Piano per le atlivitd commerciali in
sede fissa con i relativi regolamenti ed allegati come sopra elencati; .-

Atteso che il presente provvedimento non e soggetto, per sua natura, al parere di regolarita
contabile di cui al medesimo art. 151, comma 4, del D.Lgs. 267/2000;

SIPROPONE -

- j) di procedere alla adozione della Disciplina comunale per il commercio al dettaglio su aree

private in sede fissa, cosi come redatto dal gruppo di lavoro in premessa citato, e che si
compone delle seguenti parti:

- RELAZIONE - STUDI PRELIMINARI

- ACCERTAMENTO DELLA CORRISPONDENZA DEGLI STRUMENTI URBANISTICI
GENERALI ED ATTUATIVI ALLE DIRETTIVE DI CUI ALLA |. NR.17/99

- CRITERI PER IL RILASCIO DELLE AUTORIZZAZION! E NORME SUL F’ROCEDIMENTO
AMMINISTRATIVO

- REGOLAMENTC COMUNALE Di POLIZIA PER LA DISCIPLINA E L'ESERCIZIO DEL
COMMERCIO AL DETTAGLIO SU AREE PRIVATE IN SEDE FISSA

- TAVOLEN"1-2-~3-4-6-B-7-8-9-10-11;

- TAVOLAN®12;

- TAVOLA GENERALE DELLE ATTIVITA" INDIVIDUATE PER LINSEDIAMENTO DELLE

MEDIE STRUTTURE DI VENDITA.

2) direndere il presente atto immediatamente eseguibile. .

Isola di Capo Rizzuto, 03 giugno 2003




‘7 '~ PARERI DEI RESPONSABILI DEI SERVIZI - ART. 49 D.Lgs n. 267

OGGETTO: -PIANO DI SVILUPPO E VALORIZZAZIONE DELLA RETE -
DISTRIBUTIVA DI VENDITA - DISCIPLINA COMUNALE PER IL COMMERCIO
AL DETTAGLIO SU AREE PRIVATE - APPROVAZIONE.

PARERE DI REGOLARITA’ TECNICA

Visto: si esprime parere favorevole in ordine alla regolarita tecnica sulla presente
proposta di deliberazione.

-~ IL RESPONSABIAE DEL SERVIZIO
Giu amo




letto,-approvato e so}t7$critto,

AW/

L4

IL SEGRETARIO COM.LE

Io sottoscritto,  Segretaric Comun

Segreteria di procedere alla pubblicazio
atto. '

Responsabile dell’'Ufficio di
o Pretorio di copia del presente

1L, SEGRETARID COMUNALE
Dott. Emidt trandrea

E’ copia conforme all’originale per uso amministrativo.

L SEG RIO COMUNALE

ATTESTATO DI PUBBLICAZIONE

lo sottoscritto, Responsabile dell'Ufficio - di segreteria, fatiesto di aver dato

disposizione al Messo Comunale di affiggere il presente atto all’Albo Pretorio per
15 giorni a decorrere da oggi.

Isola Capo- Rizzuto 03 Giu, 2003

IL RESPONSABILE DELL'UFFICIO DI SEGRETERIA

ATTESTATO DI PUBBLICAZIONE

lo sottoscritto, responsabile dell’'Ufficio di Segreteria, attesto che il pfesente atto e
stato pubblicato all’Albo Pretorio per 15 giorni a decorrere dalﬁ 3 Gy 2003
. ) . i '

Isola Capo Rizzuto

A L& [L RESPONSABILE DELL'UFFICIO DI SEGRETERIA

ATTESTATO DI ESECUTIVITA’
lo sottoscritto Segretario Comunale, visto quanto scritto sopra,

ATTESTO :
che la presente deliberazione é stata affissa all’Albo Pretorio per quindici giorni e
che la stessa, non essendo stato richiesto che venisse sottoposta all’esame del

Co.Re.Co., ¢ divenuta definitivamente esecutiva a decorrere dal decimo giorno
successivo quello di pubblicazione..
- Isola Capo Rizzuto

IL SEGRETARIO COMUNALE




